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KONTAN.CO.ID -JAKARTA. Klaim asuransi jiwa terkait Covid-19 terus bergulir. Industri asuransi jiwa
terus berkomitmen membantu pemerintah dalam penanganan pandemi. .

Jumlah klaim wabah ini terus bertumbuh. "Industri asuransi jiwa pun turut menanggung klaim
kesehatan, meninggal dunia terkait Covid-19 yang sampai Juni 2021 tercatat sebesar Rp 3,74 triliun,"
ujar Budi Tampubolon, Ketua Dewan Pengurus Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI), dalam acara
virtual, Kamis (9/8).

Adapun, angka tersebut terus bertambah sejak adanya pandemi Covid-19 pada Maret lalu. Dari data
AAJI sebelumnya di Februari 2021, klaim terkait Covid-19 baru sebesar Rp 1,46 triliun.

Budi menambahkan jumlah klaim ini masih bisa terus bertambah sepanjang pandemi Covid-19 masih
terjadi. Menurutnya, anggota AAJI akan terus menjaga komitmennya untuk membayarkan klaim
tersebut.

"Kalau kami perhatikan, Covid-19 ini masih akan berlangsung beberapa waktu ke depan, mungkin
hitungan bulan, hitungan tahun, dan sepanjang itu masih ada, anggota-anggota kami masih menjaga
penuh komitmennya untuk membayar janji kami tersebut," imbuh Budi.
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X Reporter: Ferrika Sari | Editor: Anna Suci Perwitasari

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI)
meluncurkan transformasi brand dari asosiasi yang beranggotakan 65
perusahaan asuransi jiwa ini agar mampu melampaui berbagai kinerja yang
sudah dicapai saat ini.

Dalam proses transformasi, asosiasi mendorong semua perusahaan dan
para pemangku kepentingan untuk terus meningkatkan kualitas kebijakan
bisnis dan berbagai proses usaha industri asuransi jiwa Indonesia.

Iklan ditutup oleh Google

Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon menjelaskan bahwa saat ini
adalah momentum emas bagi industrinya untuk menciptakan produk
asuransi yang menjawab berbagai kebutuhan dan melindungi lebih banyak
masyarakat Indonesia.

"AAJI belum cukup puas dengan capaian industri asuransi jiwa yang saat ini
telah melindungi sekitar 60 juta tertanggung dari berbagai kalangan.
Komitmen tersebut disampaikan dalam kesempatan Peluncuran
Transformasi Brand AAJI secara maya, Kamis (9/9).

Baca Juga: Uang pertanggungan industri Asuransi Jiwa sentuh Rp
4.326,22 triliun

Menurutnya, transformasi ini merupakan bentuk penguatan komitmen
jangka panjang AAJI dalam memberikan sumbangsih industri asuransi jiwa
ke masyarakat. Meski dalam beberapa tahun terakhir, industri telah
memberikan berbagai manfaat penting namun seluruh anggota bersepakat
untuk melampaui catatan positif tersebut.

Dalam tiga tahun terakhir, rata-rata klaim yang dibayarkan per tahunnya
telah mencapai sekitar Rp 148,52 triliun. Sampai dengan Juni tahun ini,
industri asuransi jiwa juga telah membayarkan klaim terkait Covid-19
sekitar Rp3,74 triliun.

Budi menyebut, nilai triliunan tersebut menggambarkan biaya perawatan
pasien Covid-19 di luar rumah sakit rujukan wajib pemerintah yang berhasil
ditutup oleh asuransi. Oleh karena itu, pembayaran klaim dan santunan
kesehatan tersebut sangat melindungi dirinya dari risiko gangguan
pendapatan yang dialami saat menjalani perawatan dan isolasi mandiri.

“Kinerja moncer di soal pembayaran klaim kesehatan akibat Covid-19
tersebut tentu dapat meringankan beban pemerintah saat pandemi Covid-
19 masih melanda Indonesia,” tutupnya.
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Wow! Industri asuransi jiwa kelola uang pertanggungan Rp4.326,22 triliun

[CIENNENE Asuransi

JAKARTA, kabarbisnis.com: Nilai uang pertanggungan (UP) industri asuransi jiwa terus melambung. Asosiasi Asuransi Jiwa
Indonesia (AAJI) mencatat, industri mengelola uang pertanggungan sebesar Rp 4.326,22 triliun dari tahun 2018-2020.

Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon menyebut, dana triliunan tersebut berguna untuk menjaga kualitas hidup para
keluarga dan ahli waris, saat kematian, kecelakaan atau risiko lain terjadi.

"Di periode yang sama, industri asuransi jiwa juga telah berupaya mendukung stabilitas perekonomian Indonesia dengan upaya
investasi dana kelola anggotanya ke berbagai instrumen," kata Budi, dalam keterangan resmi, Kamis (9/9/2021).

Penempatan investasi industri di obligasi, SBN, dan sukuk, secara rata-rata sekitar Rp 112 triliun. Industri asuransi jiwa juga turut
membantu menjaga stabilitas pasar modal dengan penempatan investasi di pasar modal rata-rata selama tiga tahun capai Rp 319

triliun.

“Inisiasi ini kami maknai sebagai langkah bersama seluruh pemangku kepentingan dalam mentransformasi industri asuransi jiwa
Indonesia,’ tambahnya.

Asosiasi juga berkeinginan untuk selalu berusaha melampaui berbagai aspirasi masyarakat. Di masa depan, industri asuransi jiwa
akan tetap terus meningkatkan kualitas hidup masyarakat dan berkontribusi lebih tinggi lagi ke perekonomian.

Namun proses transformasi yang sedang berjalan tidaklah mudah. Transformasi membutuhkan dukungan penuh semua pemangku
kepentingan dalam proses mencapai tujuan berskala besar ini.

Sejalan dengan transformasi yang diinisiasi AAJI tersebut, dirancang pula peta jalan yang menjadi panduan transformasi bagi
seluruh anggota AAJI. Peta jalan tersebut berisikan tiga pilar perubahan.

Pertama, AAJI akan mendorong industrinya melakukan pengembangan produk dan layanan asuransi jiwa berkelas dunia dengan
mengedepankan customer centricity, customer protection, dan digital experience.

Kedua, asosiasi akan meningkatkan operational excellence industri asuransi jiwa lewat penguatan tata kelola dan manajemen
risiko. Terakhir, industri akan didorong terus untuk menjalankan penguatan permodalan dan portofolio investasi dalam pilar ketiga.

kbc10
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Bud Tampubolon

DI SAAT pandems covid-19 masth berlangsung, in-
dustri asuransi Jiwa terus berkomitmen untuk mem-
hantupemerimahdad am penanganan pandem, erkehih
dalamhal ini membayarkan kis im serkait covid -19.

*Industrd asurans! [hva pun turut menang-
gungklaim kesehatan, meninggal dunia ter-
kait covid- 19 yang sampal Juni 2021 tercarat
sebesar Rp 3,74 triliun,” ujar Ketua Dewan
Pengurus Asosiasl Asuransi Jiwa Indonesia
Budi Tampubolon dalam acara virtual.

Adapun, angka tersebut terus bertambah se-
jak adanya pandemi covid-19 pada Maret lalu.
Dari data AAJlsebelumnya di Februari 2021,
Kaim terkalt covid-19 baru sebesar Rp 1,46
triliun Budi pun menambahkan balwa jumlah
Kaimini masih bisa terus bertambahse panjang
pandemi covid-19 masih erjadi. Menurutya,
anggota AAJlakan terus menjaga komitmen-
nyauntuk membayarkan klaim tersebut.

*Kalau M perhatikan, covid- 19 ini masih akan
berlangsung beberapa wakiu ke depan, mung-
kinhitungan bulam, hitungantahun, dan sepan-
jang inemasih ada, anggota- anggota kami masih
menjaga penuhkomitmennya untuk membayar
janjikamitersebut” imbuh Budi

Bud! jugaberharap hahwa mas varakat yang memi-
1ikd proteksi bisasemakin banvak. Harapannya jika
hal-hal buruk wangterjad| seperti pandemicovid-19
hisa dibantucover oleh perusahsan asuransi.

Diretur Exsedonif AAJI Togar Pasaribu pun menam-
bahkan hahwa klaim erkalt covid-19 ind jugamen-
fadi wujud transformasi vang ssatin i sedang fokus
difakukan oleh AAJL Hal ini mengingat sejatinya
dalam kontrak pals ssuransi kesehatan ddakmem-
berikan oover pada situasl pandemi. eky /mab)
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AAJI Bertransformasi dan Siapkan Tiga Pilar
Perubahan

Windarto

V% Jakarta, Investor.id - Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) meluncurkan
Asuransi transformasi brand agar mampu melampaui berbagai capaian yang sudah

Mobil dilakukan hingga saat ini. Dalam proses transformasinya, asosiasi yang
Dijamin beranggotan 65 perusahaan ini, mendorong semua perusahaan dan para

Terhemat pemangku kepentingan untuk terus meningkatkan kualitas kebijakan bisnis dan

berbagai proses usaha industri asuransi jiwa Indonesia
Al Risk Mulai

-Rp-3:050:000
A Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon menjelaskan, saat ini adalah
Rp 1.982.500 momentum emas bagi industri asuransi jiwa untuk menciptakan produk asuransi

Jtahun yang menjawab berbagai kebutuhan dan melindungi lebih banyak masyarakat
- Indonesia. AAJI belum cukup puas dengan capaian Industri asuransi jiwa yang
500+ Bangkel saat ini telah melindungi sekitar 60 juta tertanggung dari berbagai kalangan

_ Komitmen tersebut disampaikan dalam kesempatan Peluncuran Transformasi
Usia Mobil Brand AAJI secara maya, Kamis (9/9/2021)

“Transformasi yang kami deklarasikan hari ini adalah wujud penguatan komitmen
jangka panjang AAJI dalam memberikan sumbangsih industri asuransi jiwa ke
masyarakat. Meski dalam beberapa tahun terakhir, industri kami telah
memberikan berbagai manfaat penting bagi Indonesia, namun hari ini AAJI
bersama seluruh anggota bersepakat untuk lebih melampaui lagi catatan positif
tersebut,” jelas Budi

Dikatakan Budi, inisiatif ini tersebut dimaknai sebagai langkah bersama seluruh
pemangku kepentingan dalam mentransformasi industri asuransi jiwa Indonesia
AAJI berkeinginan untuk selalu berusaha melampaui berbagai aspirasi
masyarakat. “Di masa depan, industri asuransi jiwa akan tetap terus
meningkatkan kualitas hidup masyarakat dan berkontribusi lebih tinggi lagi ke
perekonomian,” tambah Budi

Sejalan dengan transformasi tersebut, AAJI merancang peta jalan yang menjadi
panduan transformasi bagi seluruh anggota AAJI. Peta jalan tersebut berisikan
tiga pilar perubahan yakni pertama, AAJI akan mendorong industri asuransi jiwa
melakukan pengembangan produk dan layanan asuransi jiwa berkelas dunia
dengan mengedepankan customer centricity, customer protection, dan digital
experience. Kedua, asosiasi akan meningkatkan operational excellence industri
asuransi jiwa lewat penguatan tata kelola dan manajemen risiko. Ketiga, industri
akan didorong terus untuk menjalankan penguatan permodalan dan portofolio
investasi
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Belum Puas, AA]I Dorong Asuransi
Jiwa Lampaui Kinerja yang Sudah
Dicapai Saat Ini

Ekonomi WM asuransijiwa W Asosiasi AsuransiJiwa Indonesia (A)1

o @n

Angga Bratadharma - 1

Asuransi iwa Indor ANIT) te

Jakarta \endorong agar semua anggota

mampu melsmpaul berbagal kinerja yang sudan dicapai saat Ini. Anggota asosiasi yang

sebanyak 65 perusahazn jws didorong untuk terus meningketkan kualitas kebijakan

bisnis dan berbagai proses usaha yang ada.

Ketua Dewan Pengurus AJl Budi Tampubolon menjelaskan batwa saat ini adalah

momentum emas bagi induszi asuransi jiwa untuk menciptakan produk asuransi yang

menjavab berbagal kebutuhan dan melindung! lebih banyak masyarakat Indonesia.
Menurut Budi, A4 belum cukup puas dengan capalan Industr asuransi fwa yang saat
i teloh melindungi sekiter 60 juta tertanagung dari berbagai kalangan. Adapun
transtormasi yang dideklarasikan adalah wujud penguatan komitmen jangka panjang

4]l dalam memberikan sumbangsih Industr asuransi jiwa ke masyarakat

Google

Bagaimana tanggapan
anda mengenal artikel

[l vl e[l

“Meski dalam beberapa tahun terakhir, industri kami telah memberikan berbagal
manfaat penting bagi Indonesia, namun hari ini AAJI bersama seluruh anggota

bersepakat untuk lebih melampaui lagi catatan positif tersebut, jelas Budi, dalam

angan tertulisnya, Jumat, 10 September 2021

Dalam kesempatan fu, Budi memaparkan capaian industrl i sis Klaim serta manfaat
yang teloh dibayorkan olch industri asuransi jwa kepada masyarokat. Dalam tiga tahun

teraknir, ia menjelaskan, rata-rata klaim yang dibayarkan per tahunnys telah mencapai

triliun

sekitar Rp1

Bankan di masa pandemi ini, tambahnya, industri asuransi java tetap mampu

mencatatkon kinerja posiif dalam pembayaran klaim covid-19, Sampai dengan Juni
2021, industri asuransi jiwa telah membayarkan sekitar Rp3,74 triliun untuk jenis kisim

8udi J triliunan tersebut biaya perawatan pasien covid-

15 diluar rumah sakit rujukan wajib peme berhasi ditutup oleh asuransi

Tentunya bagi masyarakat, pembayaran Kiaim dan santunan kesehatan tersebut sangat
melindungi dirinya dari risko gangguan pendapatan yang dialami saat menjalani

perawatan dan isolssi mandiri

Capalan positf lain juga ditunjukkan industri ini dengan besamya toral Uang
Pertanggungan (UP) yang sedang dikelola. AAJl mencatat dalam tiga tahun sejok 2018

hingga 2020, UP mencapai Rpd 326,22 trllun. Dana UP ribuan trilun tersebut tentunya

sangat berguna dalam menjage kualitas hidup pars keluarga dan ahl waris, saa

kematian, kecelakaan atau risiko lain terjadi

Di periode yang sama, industri asuransi jiwa juga telah berupaya mendukung stabilitas
perekonomian Indonesia dengan upaya investasi dana kelola anggotanya ke berbagai
nstrumen, Penempatan investasi industr| i obligasi, SBN, dan sukuk, secara rata-rata

telah mencapai sekitar Rp112 triliun.

Industri ssurensi e juga turut membanty menjaga stabilitas pasar modal dengan

penempatan investasi di pasar modal rata-rata dalam tiga tahun sebesar Rp319 wiliun.
“Inisiasi inl kami maknal sebagal langkah bersams selurun pemangku kepentingan

dalam mentransformasi industri asuransi java Indonesia,” jelasnya.

“AAJl berkeinginan untuk selalu berusaha melampaui berbagai aspiras masyarakat. Oi
masa depan, industri ssuransi v skan tetap terus meningkatkan kualitas hidup

masyarakat dan berkontribusi lebih tingg| lagl ke perekonomian,” pungas Bud
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Asuransi Jiwa Berkontribusi Lindungi 'Ekonomi’
Masyarakat dan Bantu Ekonomi Nasional

imat. 10 Soptembber 2021 | 1100 WIE

Windarto
9% Jakarta, Investor.id — Industri asuransi jiwa memiliki peran yang besar dalam E
Asuransi membantu masyarakat dan perekonomian nasional. Sebagai gambaran, selama
Mobil tiga tahun terakhir, rata-rata klaim yang dibayarkan industri asuransi jiwa per
Dljamin tahun mencapai Rp148,52 triliun. Di masa pandemi, hingga Juni 2021, klaim

Terhemat untuk terkait Covid-19 yang dibayarkan mencapai Rp3,74 triliun. Nilai triliunan
tersebut menggambarkan biaya perawatan pasien Covid-19 di luar rumah sakit

;:;;geoo rujukan wajib pemerintah yang berhasil ditutup oleh asuransi

ftahun !

Rp 1.982.500 Tentunya bagi masyarakat, pembayaran klaim dan santunan kesehatan tersebut
[tahun sangat melindungi dirinya dari risiko gangguan pendapatan yang dialami saat
E menjalani perawatan dan isolasi mandiri. Pembayaran klaim kesehatan akibat
m‘l Bangkel Covid-19 tersebut, tentu membantu meringankan beban pemerintah dalam

penanggulangan Covid-19, secara finansial

Data AAJI juga menunjukkan uang pertanggungan (UP) yang dikelola industri
asuransi jiwa saat ini mencapai Rp4.326,22 triliun. UP ribuan triliun tersebut
sangat berguna dalam menopang kehidupan tertanggung atau ahli warisnya saat
suatu risiko kecelakaan, penyakit kritis, bahkan kematian terjadi. Dengan kata
lain, dana atau klaim yang dibayarkan asuransi jiwa dapat pula melindungi
keuangan keluarga untuk melanjutkan hidup.

Asuransi jiwa juga berperan dalam mendukung stabilitas perekonomian
Indonesia melalui pengelolaan dana yang ditempatkan ke berbagai instrumen
investasi. Penempatan investasi industri di obligasi, SBN, dan Sukuk, secara
rata-rata telah mencapai sekitar Rp112 triliun. Industri asuransi jiwa juga turut
membantu menjaga stabilitas pasar modal dengan penempatan investasi di
pasar modal sebesar Rp319 triliun. (rata-rata tiga tahun terakhir)

Direktur Eksekutif AAJI Togar Pasaribu menjelaskan, hingga saat ini, industri
asuransi jiwa sudah cukup banyak berkontribusi ke perekonomian. “Dalam
kondisi pandemi dan momentum economic rebound saat ini, kami ingin
membuka lembaran baru. Kami optimis, inklusi dan perlindungan asuransi yang
lebih masif bagi semua lapisan masyarakat dapat kita capai bersama dengan
lebih cepat dan efektif,” kata Togar dalam Peluncuran Transformasi Brand AAJI
secara maya, Kamis (9/9/2021)
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Uang Pertanggungan Industri
Asuransi Jiwa Sentuh Rp 4.326,22 T

JAKARTA-Nilai uang
pertanggungan (UP) industri
asuransi jiwa terus mengge-
muk. Asosiasi Asuransi.Jiwa
Indonesia (AA.JI) mencatat
bahwa industri mengelola
uang pertanggungan sebesar
Rp 4.326.22 triliun dari ta-
hun 2018 - 2020.

Ketua Dewan Pengurus
AAJI Budi Tampubolon
menyebut, dana triliunan
tersebut berguna untuk
menjaga kualitas hidup
para keluarga dan ahli wa-
ris, saat kematian, ke-
celakaan atau risiko lain
terjadi. “Di periode yang
sama, industri asuransi ji-
wa juga telah berupaya
mendukung stabilitas per-
ekonomian Indonesia
dengan upaya investasi
dana kelola anggotanya ke
berbagai instrumen,” kata

Budi, dalam keterangan
resmi, Kamis (9/9).
Penempatan investasi in-
dustri di obligasi, SBN, dan
sukuk, secara rata-rata seki-
tar Rp 112 triliun. Industri
asuransi jiwa juga turut
membantu menjaga stabili-
tas pasar modal dengan pe-
nempatan investasi di pasar
modal rata-rata selama tiga
tahun capai Rp 319 triliun.
“Inisiasi ini kami maknai se-
bagai langkah bersama
seluruh pemangku kepen-
tingan dalam mentransfor-
masi industri asuransi jiwa
Indonesia,” tambahnya.
Asosiasi juga berkeinginan
untuk selalu berusaha me-
lampaui berbagai aspirasi
masyarakat. Di masa depan,
industri asuransi jiwa akan
tetap terus meningkatkan
kualitas hidup masyarakat

dan berkontribusi lebih ting-
gi lagi ke perekonomian.

Namun proses transfor-
masli vang sedang berjalan
tidaklah mudah. Transfor-
masi membutuhkan du-
kungan penuh semua pe-
mangku kepentingan da-
lam proses mencapai tuju-
an berskala besar ini.

Sejalan dengan transforma-
si yang diinisiasi AAJI terse-
but, dirancang pula peta jalan
vang menjadi panduan trans-
formasi bagi seluruh anggota
AAJL Peta jalan tersebut beri-
sikan tiga pilar perubahan.
Pertama, AAJI akan men-
dorong industrinya melaku-
kan pengembangan produk
dan layanan asuransi jiwa
berkelas dunia dengan menge-
depankan customer centricity,
customer protection, dan digi-
tal experience. (knt/mur)

RO CORRIRT R |
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Hingga Juni 2021, Asuransi Jiwa Telah Bayar
Klaim Covid-19Rp 3,74 T

FINANCE

BERITA MENARIK LAINNYA

GADIS INI HASILKAN 12
MILIAR RUPIAH DALAM 28
HARI DENGAN CARA INI

DAGING ANJING DLJUAL

ADA

DI PASAR SENEN, PASAI
JAYA JANJ EVALUAS
Money Amulet

JawaPos.com - Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) mencatat, capaian industri

Vg

di sisi klaim serta manfaat yang telah dibayarkan oleh industri asuransi jiwa kepada
masyarakat. Dalam tiga tahun terakhir, rata-rata klaim yang dibayarkan per
tahunnya telah mencapai sekitar Rp 148,52 triliun,

“Saat ini adalah momentum emas bagi industrinya untuk menciptakan produk
asuransi yang menjawab berbagai kebutuhan dan melindungi lebih banyak
masyarakat Indonesia;’ kata Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon dalam

konferensi pers secara virtual, Kamis (9/9).

Bahkan di masa pandemi ini, lanjutnya, industri asuransi jiwa tetap mampu
mencatatkan kinerja positif dalam pembayaran klaim Covid-19, Sampai dengan Juni
tahun ini, industri asuransi jiwa telah membayarkan sekitar Rp 3,74 triliun untuk

jenis klaim ini

Baca juga:

Di Tengah Pandemi Covid-19, Premi Asuransi Jiwa Naik 24,77 Persen

la mengungkapkan, jumlah tersebut untuk biaya perawatan pasien Covid-19 di luar
rumah sakit rujukan wajib pemerintah yang berhasil ditutup oleh asuransi. “Saat
perekonomian belum pulih sepenuhnya, tentunya partisipasi sektor swasta

dibutuhkan untuk mempercepat proses n ekonomi yang

pemerintah,” imbuhnya,

Disisi lain, ia juga mengungkapkan Uang Pertanggungan (UP) yang sedang
dikelola mencatat dalam tiga tahun sejak 2018 hingga 2020 lalu, UP telah mencapai
nilai sekitar Rp 4.326,22 triliun. Dana UP ribuan triliun tersebut tentunya sangat
berguna dalam menjaga kualitas hidup para keluarga dan ahli waris, saat kematian,
kecelakaan atau risiko lain terjadi

Dalam kesempatan yang sama, Direktur Eksekutif AAJI Togar Pasaribu
mengatakan, hingga saat ini, industri asuransi jiwa sudah cukup banyak
berkontribusi ke perekonomian. Dalam kondisi pandemi dan momentum
berbaliknya arah ekonomi saat ini, pihaknya optimis, inklusi dan perlindungan

asuransi yang lebih masif bagi semua lapisan masyarakat.
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AAJl Lakukan Transformasi Brand, Ini
Perubahan yang akan Terjadi

Presijumat, 10 September 2021 | 09:45 WIB o O @ o

Belanja 17-31 Agustus
Gratis Ongki tanpa min...

NOVAId - Asosiasi Asuransl Jlwa Indonesia (A4 melakukan transformas|
brand yang diresmikan pada Kamis (09/09).

Ketua WG Brand M. AAJl, Novita R ki
transformasi brand ini dilakukan karena ingin menciptakan kehidupan

jah "
5::‘:5{‘:"; masyarakat yang lebih baik lagi terkait proteksi diri melalui ssuransi jiwa
"Jad| kaml Ingin yang sadar kami Ingin

membuka akses seluas-luasnya kepada masyarakat untuk mendapat

Informas! yang benar mengenal pentingnya memiliki proteksi di saat kita
hidup di situasi yang tidak pasti,” jelas Novita dalam acara virtual, Kamis.

Dis i Baca Juga:
:‘:"I“::;“ Penuhi Kebutuhan Milenial, Generali Hadirkan ALIVE Proteksi Instan

Novita juga menjelaskan perubahan yang terjadi dalam organisasi AAJl yaitu
dari sisi cara pandang dan cara kerja.

“Perubahan yang mendasar adalah cara pandang dan cara kerja kami, kami
menjadi lebih adaptf, cepat, luwes, bukan organisasi yang kaku.
ak
Tentang “Sehingga kami dapat masuk ke berbagal lapisan masyarakat dan para

‘Markas stakeholder kaml. Jadi kami bisa berkelaboras| dan lebin cepat mencapal
tujuan,” jelasnya.

Baca Juga:
Generali Hadirkan Alive untuk Milenial dan Gen Z, Manfaat Proteksi 110%
Premi

Terdapattiga misl yang dibawa AAJl dalam transformas! inl.

Pertama adalah agregasi yang menyatukan semua sumber daya untuk

dan ik,

seluruh setiap permangku
kepentingan.

*Bagalmana mengaktifkan peta jalan atau roadmap untuk mewujudkan
setiap tujuan yang dipercaya oleh setiap pemangku kepentingan,” ujar
Novita menyebutkan misl kuda

tiutup oleh Google

Bacajuga:
Rayakan Hari Jadi ke-29, FWD Insurance Luncurkan Kampanye Undian

Terakhir adalah mengakselerasi transformasi industri asuransijlwa serta
pemangku kepentingan di dalamnya.

Lebih lanjut, Novita juga mengatakan bahwa salah satu perubahan ke depan
A4 adalah teknologi sebagai

"Kita tahu tim pemasaran kalau mau ketemuan mikir ya sekarang, apalagi
calon nasabah juga mikir kalo keremu. Kami menggunakan teknolog! ini
supaya tetep bisa memproteksi masyarakat indonesia dengan memberikan
solusi melalul non face to face,” tutur Novita.
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JAKARTA - Asosiasi AsuransiJiwa Indonesia
(AAJD) mencatat, capaian industri di sisi
klaim serta manfaat yang telah dibayarkan
oleh industriasuransi jiwa kepada masyarakat.
Dalam tiga tahun terakhir, rata-rata klaim
yang dibayarkan pertahunnyatelah mencapai
sekitar Rp 148,52 triliun.

“Saat ini adalah momentum emas bagi
industrinya untuk menciptakan produk
asuransi yang menjawab berbagai kebutuhan
dan melindungi lebih banyak masyarakat
Indonesia,” kata Ketua Dewan Pengurus
AAJI Budi Tampubolon dalam konferensi
perssecara virtual, Kamis (9/9), sebagaimana
dilansir JawaPos.com.

Bahkan di masa pandemi ini, lanjutnya,
industri asuransi jiwa tetap mampu
mencatatkan kinerja positif dalam pembayaran
klaim Covid-19. Sampai dengan Junitahun
ini, industri asuransi jiwa telah membayarkan
sekitar Rp 3,74 triliun untuk jenis klaim ini.

Ia mengungkapkan,jumlah tersebut untuk

biaya perawatan pasien Covid-19 di luar
rumah sakit rujukan wajib pemerintah yang
berhasil ditutup oleh asuransi. “Saat pere-
konomian belumpulih sepenuhnya, tentunya
partisipasisektor swasta dibutuhkan untuk
mempercepat proses pemulihan ekonomi
yang dijalankan pemerintah,” imbuhnya.

Di sisi lain, ia juga mengungkapkan Uang
Pertanggungan (UP) yang sedang dikelola
mencatat dalam tiga tahun sejak 2018 hingga
2020 lalu, UP telah mencapai nilai sekitar
Rp 4.326,22 triliun. Dana UP ribuan triliun
tersebut tentunya sangat berguna dalam
menjaga kualitas hidup para keluarga dan
ahli waris, saat kematian, kecelakaan atau
risiko lain terjadi.

Direktur Eksekutif AAJI Togar Pasaribu
mengatakan, hingga saat ini, industri asuransi
jiwa sudah cukup banyak berkontribusi ke
perekonomian. Dalam kondisi pandemi
pihaknya optimis inklusi dan perlindungan
asuransi lebih masif lagi. (jpc)
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Budi Tampubolon

ASOSIASI Asuransi [hwa Indonesia {AAJL)
meluncurkan transformasi brand dari asos-
lasi yang beranggotakan 65 perusahaan asu-
ransi jiwa ini agar mampu melampaui berbagal
Knerja yangsudah dicapai saatinl

Dalam proses transformasl, asosiasl men-
dorong semua perusahaandan para pemangu
kepentingan untuk terus meningkatkan kual-
itas kebijakan bisnis dan berbagal proses us-
aha industri asuransi flwa Indonesia.

Ketua Dewan Pengurus AAJI Bud! Tampubolon
menjelaskan bahwa saat inl adalah momentum
emas hagi industrinya untuk men ciptakan produk
asuransi vang menjaw ab berbagal kebutuhan dan
melindungi lebihbanyak masvarakat Indonesia.

"AAIL belum cukup puas dengan capalan
Ind ustr i asurans{ fiwa vang saat initelahmelind-
ung sekitar 60 juta tertanggung dari berbagal
kalangan. Komitmen tersebut disampaikan
dalam kesempatan Peluncuran Transforma-
sl Brand AAJl secara maya.

Menurutnya, ransfarmasiini merupakan bentuk
penguatan komitmen jangka panjang AAlldalam
memberikan sumbangsih industr ssuransi jlwa
ke masvarakat Meski dalam beberapa tahun ter-
akhir, Industri ielsh member kan herbagal mandzat
penting namun sehur uh anggota ber sepakat untuk
melampaui catatan posidf tersebut.

Dalam tiga tahun terakhir, rata-rataldaimyang
dibayarkanper tahunnya telah mencapai sekitar
Rp 148,52 wriliun. Sampai dengan Jund tahun inl,
industr asurans jiwa juga telah membayarkan
Maim terkait Covid- 19 sekitar Rp3,74 triliun.

Budi menyebut, nilal trillunan tersebut meng -
gambarkan biaya perawatan pasien Covid-19
dilvar rumah sakitrujukan wajib pemerintah
vangberhasilditutup oleh asuransi. Oleh ka-
rena i, pembayaran klaim dan santunan
kesehatan tersebut sangat melindungl dirn-
va darl dsiko gangguan pendapatan yangdi-
alami saat menjalani perawatan dan isolasi
mandir. {aca /mah)
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ILUSTRASI (pixabay)

batampos.id — Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) mencatat, capaian industri di sisi
klaim serta manfaat yang telah dibayarkan oleh industri asuransi jiwa kepada masyarakat.
Dalam tiga tahun terakhir, rata-rata klaim yang dibayarkan per tahunnya telah mencapai
sekitar Rp 148,52 triliun.

“Saat ini adalah momentum emas bagi industrinya untuk menciptakan produk asuransi
yang menjawab berbagai kebutuhan dan melindungi lebih banyak masyarakat Indonesia,”
kata Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon dalam konferensi pers secara virtual,
Kamis (9/9).

Bahkan di masa pandemi ini, lanjutnya, industri asuransi jiwa tetap mampu mencatatkan
kinerja positif dalam pembayaran klaim Covid-19. Sampai dengan Juni tahun ini, industri
asuransi jiwa telah membayarkan sekitar Rp 3,74 triliun untuk jenis klaim ini.

Ia mengungkapkan, jumlah tersebut untuk biaya perawatan pasien Covid-19 di luar
rumah sakit rujukan wajib pemerintah yang berhasil ditutup oleh asuransi. “Saat
perekonomian belum pulih sepenuhnya, tentunya partisipasi sektor swasta dibutuhkan
untuk mempercepat proses pemulihan ekonomi yang dijalankan pemerintah,” imbuhnya.

BACA JUGA: Semakin Banyak Konsumen Berbelanja Asuransi secara Online

Disisi lain, ia juga mengungkapkan Uang Pertanggungan (UP) yang sedang dikelola
mencatat dalam tiga tahun sejak 2018 hingga 2020 lalu, UP telah mencapai nilai sekitar
Rp 4.326,22 triliun. Dana UP ribuan triliun tersebut tentunya sangat berguna dalam
menjaga kualitas hidup para keluarga dan ahli waris, saat kematian, kecelakaan atau
risiko lain terjadi.

Dalam kesempatan yang sama, Direktur Eksekutif AAJI Togar Pasaribu mengatakan,
hingga saat ini, industri asuransi jiwa sudah cukup banyak berkontribusi ke
perekonomian. Dalam kondisi pandemi dan momentum berbaliknya arah ekonomi saat ini,
pihaknya optimis, inklusi dan perlindungan asuransi yang lebih masif bagi semua lapisan
masyarakat. (*)
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PPMD Manulife Diluncurkan, Pendapatan
Asuransi Jiwa Tumbuh 82%

0000

SEMARANG, KRJogja.com - Di masa pandemi Covid-19, permintaan asurasi jiwa dalam trend
meningkat. Kondisi itu berdasarkan data dari Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJ1) sejak tahun
2020.

"Gunakan Nilai UTBK PENERIMAAN
Untuk Bebas Tes Tulis’ MAHASISWA BARU
. TAHUN AKADEMIK 2021/2022

PROGRAM

Tercatat, peningkatan pendapatan asuransi jiwa sebesar 82 persen pada kuartal IV 2020 dibandingkan
kuartal 111 2020. Kemudian, total pendapatan premi baru melalui saluran bancassurance meningkat
dari Rp 63 triliun di kuartal IV 2019 menjadi Rp 71 triliun di kuartal IV 2020.

Selain itu, minat masyarakat Indonesia terkait asuransi di tengah pandemi juga terungkap dalam
Survey Manulife Asia Care 2020. Sebanyak 72 persen nasabah yang telah memiliki asuransi
mengatakan bahwa mereka berencana membeli tambahan asuransi dalam 18 bulan ke depan. Hal ini
jauh lebih tinggi dari rata-rata di kawasan Asia yakni sebesar 62 persen. Keinginan responden di
Indonesia untuk menambah perlindungan produk asuransi jiwa tercatat sebesar 30 persen.

Tumbuhnya minat terhadap asuransi jiwa ini mendukung komitmen bersama Bank Danamon dan
Manulife Indonesia untuk memenuhi kebutuhan perlindungan keluarga Indonesia. Sehingga, kedua

pihak tersebut meluncurkan produk Proteksi Prima Masa Depan (PPMD).

Wakil Direktur Utama Danamon, Michellina Triwardhany kepada awak media, Kamis (9/9/2021)
mengatakan, PPMD merupakan asuransi dwiguna individu yang diperuntukkan mempersiapkan
peninggalan berharga bagi keluarga maupun generasi masa depan.

“Kami bersama Manulife Indonesia berupaya untuk terus memberikan beragam solusi perlindungan
kepada nasabah. Ketidakpastian akan selalu ada, namun merupakan komitmen kuat kami bersama
Manulife Indonesia dalam membantu nasabah menghadapi risiko di masa depan, salah satunya

dengan menghadirkan solusi Proteksi Prima Masa Depan (PPMD)," ungkapnya.

Produk asuransi tersebut bisa menjadi solusi untuk memenuhi kebutuhan finansial nasabah demi
masa depan yang lebih baik. Sebab, PPMD memberikan manfaat yang dibutuhkan untuk masa depan
serta perencanaan finansial yang lebih matang di tengah ketidakpastian COVID-19.



Adapun, keunggulannya antara lain polis fleksibel yang dapat dilanjutkan untuk generasi penerusnya,
polis bisa terbit hingga usia 70 tahun, total hingga 600 persen Dana Masa Depan berupa Manfaat
Pembayaran Tunai Tahunan dan Manfaat Akhir Masa Pertanggungan. Selain itu, masih ada tambahan
manfaat tunai akhir masa pertanggungan hingga 1500 persen Dana Masa Depan, tersedia asuransi

tambahan perlindungan jiwa Advanced Life Protector Extra dan tersedia manfaat kecelakaan

"Gunakan Nilai UTBK
Untuk Bebas Tes Tulls’ M,

PENERIMAAN
HASISWA BARU
IN AKADE!

Al
TAHUN AKADEMIK 2021/2022
"
J PROGRAM
| ALIH JENJANG

o NERS
r ran
s/d 31 Agustus 2021
__PROGRAM
PASCA SARJANA

Pendattaran Angkatan 3.
1 April - 31 Agustus 2021

Pundaftaran Angkatan 4.
1 September 2021 - 28 Februari 2022

“Asuransi dwiguna inovatif ini hadir sebagai jawaban atas kebutuhan masyarakat Indonesia untuk
memiliki peninggalan berharga yang optimal demi kemapanan masa depan orang-orang tersayang.
Asuransi ini jJuga memungkinkan pemegang polis memperoleh 100 persen dari dana masa depan
pada manfaat akhir masa pertanggungan serta tersedia manfaat meninggal akibat kecelakaan.
Dengan memiliki produk ini, persiapan peninggalan berharga akan semakin terencana dengan baik
terutama untuk generasi selanjutnya,” jelas CEO and Presiden Direktur Manulife Indonesia, Ryan
Charland.

Sementara itu, tercatat saat ini jumlah nasabah The High Nett Worth - HNW Danamon dan Manulife
Indonesia mencapai lebih dari 2.400 nasabah. Sebagian besar HNW terdapat di wilayah Jakarta dan
sisanya tersebar di berbagai wilayah seperti Bandung, Surabaya, Semarang maupun Medan. Jumlah
tersebut merupakan potensi bagi BDI maupun Manulife Indonesia untuk terus berinovasi memberikan
solusi perlindungan sekaligus perencanaan keuangan bagi segmen affluent yang memberikan

manfaat perlindungan jangka panjang untuk mempersiapkan Dana Masa Depan. (Cha)
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Moxa Jadi "Pendamping Hidup”

Dukung Master Plan
Sektor Jasa Keuangan

PALEMBANG - Eaa indusui
4.0 mendorong perusahaan-
peresahazn bares melakukan
transformasi digital. Apalagi
kondisi pandemi Covid-19,
mobdRas menurun masyarakat
banyak di rumah, tatap muka
dengan customer berkurang,
memaksa perusahaan berino-
vasi ke arah digiaal. Semuoa
layanan prakus lewat “gen-
gaman’ Termasuk perencana-
an keuangan masa depan.

Kinisudah hadir Moxa &y
Astra Financial. Aplikasivang
bisa di-dowioanddiPlayStore
ini menawarkan berbagai
layanan kevangan, mulaidan
pembiavaan kendaraan, per-
jalanan religh, pinfaman mul-
tuguna, pembiayaan gawai,
elekrronik, furmie, hingga
persiapan dana pendidikan,

“Aplikasi vang sangat mem-
bantu dan gesit, pengajuan
cukup cepat Yang butuh pin-
jaman dadakan, aplikasi ini
sangat cocok. Terima kasih
Moxa,” tulis akun Syukir Of-
ficial dikolom komentar Maxa
di PlayStore. Saat ini, Moxa
sudah di-dounloadlebih dari
1 juta dengan rating 4.1.

Menumt Divector in Charge
Astra Financial, SuparmoD jas-
min, saatinigaya hidup kon-
sumen bergeser ke layanan
nonfisik, ditambah adaprasi
kebiasaan baru saat pandemi
Covid-19. "Kami menyikapi
perubahan perilaku dengan
senantiasa berinovasi lewat
Paiform digital Moxa. Saya
harap masyarakat menjadikan
Moxa sebagai pendamping
setiap perjalanan kehidupan,”
ungkap Suparno.

Setlap users mengakses
Moxa, semua fiturlayanan vang
ada terkoneksi dengan unit
bisnis Astra Financial. Misalnya

mau pembilavaan kendaraan
bisa hitung cicilan dan techu-
bung langsungdengan ACC,
TAR atau FIFGroup. Mau pin-
Jaman multige sa tanpa pmin-
an bisa ajukan ke Maucash,
man “dilindungi” bisa ajukan
proteksike Asuransl Astis atae
Astra Life. “Moxa bahkan se-
dizkan layanan investaci bis-
nisuntuk haritua, sewamobil-
bus, layanan antar jemput
bandara,” tuturnya.

Kepala OJK Regional 7
Sumbaggel, Untung Nugroho,
mengatakan akselerasi trans-
formasidigital bagian dalam
pengembangan ckosistem
jasa kevangan sebagaimana
Master Plan Sektor Jasa Keu-
angan Indonesia 2021-2025,
“Moxa itu bagian dari rans-
formasi digital perusahaan,
yang diluncurkan Astra Fi-
nancial. Aplikasi Ini mena-
warkan beberapa produkdan
layanan jasa kevangan,” im-
bunnya, (fad/cel)
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Ditunjang Kolaborasi dan Sinergisitas - Aplikasi Moxa
Hadirkan One Stop Financial Services

s Ahmad Nabhani b 1

ERTA TERKAT

Lanasi taig Aok Usshs,
Berencans fual At
eisyssn bask, Hiniech dsn E
Ok Basits UNOS Sersp Dana di ¢
setzma pendernt

Fendspatan P Timah Tbk Terkozel
Uk amsdbans sbat Dirst sisndic
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Wik Keosanakan 1 Tiga Ansik ¥
dilakuksn PT Astes Internasional Tbk. Pasaluys, bila seseorang yang ingin
beli Kenduran produk Astra, baik ity roda duus ataupun roda empat, mak

7 sudah disediskan olch an dan begita juga
uransi kendaraen bi Produk:
melengkspi bisni dadi Tbarat snak mud:

Kekinian bilang, ap lue s g ad

Santo. (10) bercerita, impiannya memiliki mobil keluarga berhasil
i wa dai tra. Ml dari produk higgs perusahasn
Teasingnys. “Hasil menabun dari menyisthkan i bulanan, ckup &
untuk bav pulang mobil Sigra. Lalk sisanys, dibantu kredit kendaraan levat
loasing Astra Credit Company,"tuturays.

o ik

Menurutnya, layanan Astra Financial di scktor k

mulsi dari mewujudkan memiliks kendaraan
- hingga tawaran cicilaa dengan bunga cakup kempetitif. Kehadiran
procuk ayanan keuseyan yar ditawarkan Astes Finsncial mesbanlu fase
ukan krodit

Kehidupannys, mulai dari aval kredit motor hinggs sant s men;

Toda empat.

Hebatnya Tagi, menurut bapak tiga ansk ini yang ber

sckolah swasta, pengajuan pembisyaan kendaraan ini bisa dilakukan lewst

smartphone dengan mengunduh aplikasi mobile Moxa. Dengan aplikasi tersebut,
L tanpa lagi harus dibuat

ofei schapni gurs di

lak baik ke kurtor ACC dan heatnya Lagi, bisa mengetahui approvel
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atau pengajuan kredit yang n

ketika mobil
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Karena ifo, disampaikan Santo, apikasi mohile Mara membantunys mengakses
Tayas langsung

dalarn menun asyarakal

o sklifilus

Moxa dari

Pengalaman yang sama juga disampaikan Dian (25), herkat aplika:
Astra Financial, dicinya bisa memberikan hadiah anknya borupa gawai atau
zadget untuk menunjang proses kegiatan belajar mengajar secara online saat

pandezni, “Albamdulilah, dasi sekian banyak line yang ke
sy pilih Layanan Moxa karens sudsh dan terpercays, tandasnya.

Dirinya yang berprofost s dagang di pasar Ciputat turkan, di
tengalt beragam Lawaran fnancial lechnolopy, uplikesi dari

Astrn Kerudahan

b pe ani

dengan cara yang simplo, praktis dan aman. Dimana dengan memberikan

informasi biodata yaug lengkap sebagal syssat, aulai dari KTP, NPWP, nomor.
depon dan a Jamat surat elektroni langsus

approvel atau tidaknya secarn copat tanpn memakan wakdu Tama.

Berfkan sk ra luas & Xeuangan bagi masyarakat,
Financial E ; an

Dimana dengan satu

aplikasi ki ks | k tanpa lagi

harus mengundub banyak aplikssi.

Disampaikan Dian, fitur-fitu dslam aplikasi Moxa terbilang “beginner friendiy™
i eh ‘Mona untuk

ks Gaasidal

i s ety p
perbandingan skema yang paling seaai kebutuhan. Moxa juga diperknat berkat
k h

tra Financial yang s
belasan tahun telsh memberiken pelaysnan terbaik di bidang jasa keusngan begi
masyarsbat Tndonests.
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Cara menggunakan aplikasi Moxa pun cukup mudsh, divnduh melalui Play Store
ataupun App Store Langsung dar! smartphone dan mengisi biodats,

‘beragam ftur layanan keuzngan bisa dis b brand

e, Sedikitrya terdapat

‘perusthasn afilinsi Astrn Fi Moxa antara lain,
Astra Credit Companes (ACC), Toyots Astra Finance (T
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ini i o pulih
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sang dan stabil "M seluruh
Relatubian Gnansial delasn sate aplikasé dan me
Keuangan terbaik dari Astra Finan

i promt dari berbagai byanan

[
ambah Suparmo.
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ngan dan menjadikan Moxa sahabat yang
antu meraih kemakimuran dalam hidup.

rseroan hanyn herharap dapat tumbuh dan bukan




Perkuat Digitalisasi Bisnis

Bergerak dinami memacu p teknologi
berlomba delarm menciptakan ﬁlunnng]eb\h canggih i menyederhanakan
di masa mend: va, pasca pandemi ada transformasi
digital yang mulai dirasakan masyarakat dan itu menjadi lumrah. Dimana inovasi
layanan yang fleksibel, efisien, aman dan cepat menjadi tuntutan bagi
masyarakat, terlebih bagi generasi milenial dimana layanan digital bukanlagi
menjadi gayahidup tetapi kebutuhan.

Berangkat dari hal tersebut, Astra Internasional terus berpacu dalam bisnis
digital dalam menunjang pertumbuhan bisnis anak usahanya, khususnya di
sektor keuangan. Dimana perseroan merubah layanan transaksional dari cara

I ke cara digital, termasuk irkan layanan Moxa dan
mengembangkan uang digital atau dompet elektronik yaitu AstraPay.
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DOMINASI TRANSAKSI NONTUNAI
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Keseriusan Astra membangun layanan uang digital, disambut bagi generasi
milenial. Alasannya, di zaman serba non tunai ini smartphone menjadi teknologi
yang diandalkan untuk menunjang segala aktivitas, termasuk transaksi
pembayaran. Vicky (25), salah satu karyawan di perusahaan asuransi
mengatakan, kalau ditanya lebih pilih ketinggalan ponsel atau dompet, Dirinya
lebih pilih ketinggalan dompet karena urusan keuangan masih bisa ditangani
ponsel atau smartphone. “Mending ketinggalan dompet. Soalnya bisa bayar pakai
smartphone sekarang.” ungkapnya.

Menurutnya, fungsi smartphone saat ini bukan lagi sekedar alat komunikasi
semata tetapi sudah menjadi gaya hidup dan termasuk bersosial media. Hal
senada juga disampaikan Iwan (24), saat ini segala transaksi sudah bisa
enggunakan handphone dan termasuk menarik uang. Misalnya saja untuk
transportasi, dari kosnya dia bisa menggunakan layanan ojek online yang bisa
dibayar dengan dompet digital. Untuk keperluan makan, dia juga bisa
menggunakan jasa pesan antar dari layanan ojek online tersebut.

Kalaupun dia harus membeli makanan di tokonya lansung, dia hanya perlu
mencari toko yang bisa menerima pembayaran dengan layanan QR Code. Saat ini
semua terasa mudah baginya.“Ya supaya simple aja, lagipula mereka penyedia e-
money suka kasih cashback juga. Cari yang efisien aja, nggak ribet pakai uang
kembalian apalagi dikasih permen,"ungkapnya.

Disampaikan Suparno Djasmin, sampai saat ini perusahaan mengaku telah
menmiliki 2,2 juta pendaftar yang siap menggunakan aplikasi tersebut. Peluncuran
AstraPay menandai dimulainya ekosistem pembayaran digital Astra Group. Ke
depan, pengguna AstraPay dapat melakukan transaksi memakai QRIS di 2,5 juta
merchant yang ada di Indonesia, hasil kerja sama dengan Astra Group. "Kami
serius melakukan digitalisasi ini," ujarnya.

Menurut dis, AstraPay hadir karena kebutuhan pel terhadap pembay
ik sangat tinggi pada ekosi Astra. Presiden Direktur
Astra International, Djony Bunarto T)ondm men)elnslun. dalam dua tahun
terakhir, Astra fokus dalam dig d:
d,;u.h;.s, ini yang akan mendukung kesuksesan pemslluln di masa
"Dalam i ini, kami melibatkan semua unit
bisnis Astra karena haan ini berbentuk kongl i dan harus
dengan istik unit bisnis,"
Dalam digitalisasi ini, Astra kan tiga del Salah satu
adalah i i di dalam ek

Diony menyebutkan, selama berpuluh tahun, Astra sudsh membangun ekosistem
offline melalui unit usaha dan mitra usaha. Ekosistem ini yang kemudian
disatukan dalam satu platform di bawah Astrapay yang merupakan produk
dompet elektronik dari Astra. Lalu, Astra juga menyatukan layanan jasa keuangan
dan ekosistem yang terhubung melalui Moxa Financial.“Kami menekankan

adanya kolaborasi ekosistem digital di Astra, karena ini yang menjadi kekuatan
Astra di masa depan,” ucapnya.
‘bel Astra ional dana Rp 195,53 miliar untuk

menambah modal di PT Astra Digital Arta (ADA), perusahaan penyelenggara
layanan jasa keuangan berbasis teknologi (fintech). Astra Digital Arta merupakan
pengelola aplikasi dompet digital AstraPay. Dengan masuknya layanan ini,
perseroan berharap bisa memperluas layanan jasa keuangan pada pelanggan.
Dengan aplikasi AstraPay, Astra International akan bersaing dengan pemain yang
sudah ada lebih dulu seperti GoPay, OVO, DANA, dan LinkAja. Saat ini, AstraPay
dapat digunakan untuk pembayaran angsuran FIFGROUP, ACC (Astra Credit
Company), Maucash dan TAF (Toyota Astra Financial).Selain itu, aplikasi
AstraPay yang sudah ada di i0S dan Android ini dapat melakukan transaksi
pembelian pulsa dan paket data serta melakukan pembayaran tagihan PLY,
Telkom, PDAM, Pay TV, PBB dan BPJS.
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JAKARTA—Sebagaisalal

bentuk  komitmen  dalam
meningkatkan kesejalieraan
masyatakat, PT Bank Pem-
bangunan Daerah Jawa Baat
Banten tbk {bankbjb) dan PT
Asuransi AllianzLife Indonesia
(Allianz Life Indonesia) be-
kerjasama menghadidkan pro-

dukbancassurance Dalamketja
sarma ini, nasabah bank bjb
mendapat kesempatan untuk

benhn pmdul: dnn layanan
vang terbaik bagi nasabah,”
ungkap Direktur Konsumer
dan Ritel bank bjb Suartini
Adapun produk bancassu-
rance yang dihadidkan dari
kolaborasi kedua belah pihak
adalah asuransi jiva unitlink
Proteksi Optim.a Care dan
asuransi jiva unitlink Proteksi
Maxirna Care. ProtclmOpllmn

asuransi ilv'n dari Allanz Lile

Care
rnnslymu wmlmk)nngmem

dengan Allianz Life Indonesia
Irmmnnunn&nug!udihn

disertai po(ensl pengemba
ngan aset investasi jangka

pnheuibqunmhnrhi
gusmemberikan potensi inves-
tasi jangka panjang.
Dilth\ll(anumdankiuel
hankbib B |

panjang Proteksi
Maima Care adalah menye-
diakan solusi dalam peren-
canaan keuangan di masa
depan, dcn&nnhnnya menye-

kerja sama ini merupakan
bagian dari upaya bank bjb
dalammevaijudkan kesejah-

tor kali untuk per-
lindungan disertai potensi
asetinvestasi jangka panjang,

“Sesuai misi kami untuk

teraan kat lewat pe-
lolsan k Selain

lindungi lcbm banyak
kat | Allsanz

i, kolaborasi antara kedua
belah pihak dibarapk

Life lerul bempwa untuk

P per-

dapat dnsat lird bfend
pensahun

dan p
akses asuransi hingga ke
daerah-daerah di selurub

produkl

bankbib dan AllanzLife Indo-
nesia dapat menghaditkan
solusi pcdmdungan serta
potensi i ngka

la Stategi ind dilaku-
kan dengan menjalin kerja
sama dengan mitm bisnis
salall uumya bank bi: se-

tertbesar

panjang bagn msabah bank
bjb sesuai kebutuhan Kola-

borasi ini sckaligus juga me-
rupakan merupakan vaujud

dilndonesia, ungkapDircktur
& Chief of Partnership Dis-
tribution Allianz Life Indo-

nesia Bianto Suradjo. (ril)
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=

-
Allianz () bank bjb

T Asuransi Allianz Life Indonesia (Allianz Life Indonesia) dan PT Bank

Pembangunan Daerah Jawa Barat Banten Tbk (Bank BJB) meresmikan

kolaborasi strategis solusi perlindungan asuransi untuk lebih banyak

masyarakat melalui jalur distribusi bancassurance. Melalui kolaborasi ini,

Allianz Life Indonesia menyediakan produk dan layanan asuransi jiwa
bagi nasabah bank bjb produk-produk asuransi yang dapat memberikan solusi
finansial yang tepat.

“Allianz Life terus berupaya untuk memperluas jangkauan perlindungan dan
penyediaan akses asuransi hingga ke daerah-daerah di seluruh Indonesia," ujar Bianto
Surodjo, Direktur & Chief of Partnership Distribution Allianz Life Indonesia. Kolaborasi
Allianz Life Indonesia dan Bank BJB ini menghadirkan dua produk, yaitu asuransi jiwa
unit link Proteksi Optima Care dan asuransi jiwa unit link Proteksi Maxima Care.

Untuk tahap awal kerja sama ini bisa dinikmati nasabah Bank BJB di kantor wilayah IlI
(wilayah Jawa Barat) dan IV (wilayah Banten & Lampung). Dengan tersedianya kedua
produk ini, nasabah Bank BJB dapat mengakses dan menikmati manfaat perlindungan
dengan berbagai pilihan yang komprehensif sesuai dengan kebutuhan. “Harapan kami
dengan diluncurkannya produk Proteksi Optima Care dan Proteksi Maxima Care, kami
dapat menyediakan solusi perlindungan serta potensi investasi jangka panjang yang
sesuai untuk kebutuhan nasabah Bank BJB. Kolaborasi yang terjalin ini merupakan
wujud komitmen kami dalam memberikan produk dan layanan yang terbaik bagi
nasabah dan rencana masa depan mereka,” ujar Suartini, Direktur Konsumer dan Ritel
Bank BJB.
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Allianz (@) bank bjb

Gandeng bjb, Allianz Indonesia Sediakan Dua
Produk Unit Link

2% Jakarta, Investor.id - PT Asuransi Allianz Life Indonesia (Allianz Life Indonesia)

Asuransi dan PT Bank Pembangunan Daerah Jawa Barat Banten Tbk (bank bjb)

Mobil berkolaborasi dengan menghadirkan solusi perlindungan asuransi untuk

Dij.min nasabah bank bjb. Tahap awal kerja sama, nasabah bank bjb di kantor wilayah

Terhemat Il (Jawa Barat), dan kantor wilayah IV (Banten dan Lampung) dapat mengakses
perlindungan asuransi dari Allianz Life Indonesia

ANl Risk Mulai

39—3959000& Dua produk yang ditawarkan yakni Proteksi Optima Care dan Proteksi Maxima

Rp 1.982.500 Care. Kedua produk merupakan asuransi jiwa unit link, dengan perlindungan

Jtahun jangka panjang dan pengembangan investasi. Proteksi Optima Care merupakan

= unit link dengan metode pembayaran premi reguler, sementara Proteksi Maxima

500+ Bengkel Care, unit link dengan motede pembayaran premi tunggal

-l_'u.u Direktur & Chief of Partnership Distribution Allianz Life Indonesia Bianto Surodjo

mengatakan, sesuai misi perusahaan untuk melindungi lebih banyak masyarakt
Indonesia, Allianz Life terus berupaya untuk memperluas jangkauan
perlindungan dan penyediaan akses asuransi hingga

ke daerah-daerah di seluruh Indonesia. “Strategl ini dilakukan dengan menjalin
kerja sama dengan mitra bisnis salah satunya bank bjb, sebagai salah satu Bank
Pembangunan Daerah terbesar di Indonesia,” ujar Bianto

Sementara itu, Direktur Konsumer dan Ritel ban bjb Suartini berharap dengan
diluncurkannya produk Proteksi Optima Care dan Proteksi Maxima Care, bank
bjb dapat menyediakan solusi perlindungan serta potensi investasi jangka
panjang yang sesuai untuk kebutuhan nasabah bank bjb. “Kolaborasi yang
terjalin ini merupakan wujud komitmen kami dalam memberikan produk dan
layanan yang terbaik bagi nasabah dan rencana masa depan mereka,” ujar
Suartini
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Allianz (@)

G

Dok. BJB

KOMPAS.com - Sebagai salah satu bentuk komitmen untuk meningkatkan kesejahteraan masyarakat,
PT Bank Pembangunan Daerah Jawa Barat Banten atau BJB dan PT Asuransi Allianz Life Indonesia
(Allianz Life Indonesia) bekerja sama menghadirkan produk bancassurance.

Melalui kerja sama tersebut, nasabah BJB berkesempatan untuk mengakses produk dan layanan
asuransi jiwa dari Allianz Life Indonesia.

Adapun tujuan dari kolaborasi itu adalah menghadirkan solusi proteksi jiwa yang komprehensif bagi
nasabah sekaligus membuka potensi investasi jangka panjang.

Direktur Konsumer dan Ritel BJB Suartini mengatakan, kerja sama dengan Allianz Life Indonesia
merupakan bagian dari upaya BJB dalam mewujudkan kesejahteraan masyarakat lewat pengelolaan
keuangan. Kolaborasi antara kedua belah pihak juga diharapkan dapat memperkuat lini bisnis
perusahaan.

“Kami berharap, peluncuran produk bancassurance antara BJB dan Allianz Life Indonesia dapat
menghadirkan solusi perlindungan serta potensi investasi jangka panjang bagi nasabah BJB sesuai
kebutuhan,” kata Suartini dalam keterangan tertulis yang diterima Kompas.com, Kamis (9/9/2021).

la melanjutkan, kolaborasi tersebut juga merupakan wujud komitmen BJB dalam memberikan produk
dan layanan terbaik bagi nasabah.

Untuk diketahui, produk bancassurance adalah asuransi jiwa berupa unit link Proteksi Optima Care dan
Proteksi Maxima Care.

Dapatkan informasi, inspirasi dan insight di email kamu.
Daftarkan email

Adapun proteksi Optima Care berfungsi untuk memberikan solusi perlindungan serta potensi
pengembangan aset investasi jangka panjang bagi nasabah.

Sementara, Proteksi Maxima Care menyediakan solusi dalam perencanaan keuangan nasabah di masa
depan. Dengan produk ini, nasabah cukup menyetor premi satu kali untuk perlindungan sekaligus
potensi aset investasi jangka panjang.

Direktur dan Chief of Partnership Distribution Allianz Life Indonesia Bianto Surodjo mengatakan, kerja
sama yang dilakukan dengan BJB merupakan langkah yang sesuai dengan misi Allianz Life Indonesia,
yaitu melindungi lebih banyak masyarakat Indonesia.

“Allianz Life terus berupaya untuk memperluas jangkauan perlindungan dan penyediaan akses asuransi
hingga ke daerah-daerah di seluruh Indonesia. Strategi ini dilakukan dengan menjalin kerja sama dengan
mitra bisnis, yakni BJB sebagai salah satu bank terbesar di Indonesia,” papar Bianto.
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Allianz Life dan BJB

Kerja Sama Bancassurance

JAKARTA - PT Asuransi
Allianz Life Indonesia dan
PT Bank Pembangunan Dae-
rah Jawa Barat Banten Tbk
(BJB) menjalin kerja sama
penjualan produk asuransi
melalui kanal bank (bancas-
surance). Kolaborasi menjadi
salah satu strategi Allianz
Life memperluas akses pen-
jualan produk ke berbagai
wilayah di Indonesia.

Pada tahap awal kerja
sama, nasabah BJB di kan-
tor wilayah III (wilayah Jawa
Barat) dan IV (wilayah Ban-
ten dan Lampung) dapat
mengakses perlindungan
asuransi jiwa dari Allianz Life.
Komitmen bersama bertu-
juan untuk terus memberikan
vang terbaik bagi nasabah
BJB dengan cara menyedia-
kan produk-produk asuransi
yang dapat memberikan so-
lusi finansial yang tepat.

“Sesuai misi kami untuk
melindungi lebih banyak
masyarakat Indonesia, Al-
lianz Life terus berupaya un-
tuk memperluas jangkauan
perlindungan dan penyediaan
akses asuransi hingga ke
daerah-daerah di seluruh In-
donesia. Strategi ini dilakukan
dengan menjalin kerja sama
dengan mitra bisnis salah sa-
tunya BJB, sebagai salah satu
bank pembangunan daerah
terbesar di Indonesia,” ujar Di-
rektur dan Chiefof Partnership
Distribution Allianz Life Bianto
Surodjo melalui keterangan
tertulis, pekan lalu.

Sebagai bagian penting
dari kolaborasi itu, Allianz
Life dan BJB menghadirkan
dua produk, yaitu asuransi
jiwa unit link Proteksi Optima
Care dan asuransi jiwa unit
link Proteksi Maxima Care.
Dengan tersedianya kedua

produk tersebut maka nasa-
bah BJB dapat mengakses
dan menikmati manfaat per-
lindungan dengan berbagai
pilihan yang komprehensif
sesuai dengan kebutuhan.
Proteksi Optima Care mer-
upakan produk asuransi jiwa
unit link yang memberikan
solusi perlindungan, disertai
potensi pengembangan aset
investasi jangka panjang.
Produk itu dinilai sesuai
untuk nasabah yang ingin
memiliki proteksi asuransi
dan merencanakan keuan-

gan di masa depan dari ber-
bagai risiko kehidupan yang
mungkin terjadi.

Nasabah akan menda-
patkan kemudahan dalam
menentukan pilihan man-
faat perlindungan, serta da-
pat memilih metode dan
jumlah pembayaran total
premi berkala sesuai ren-
cana keuangan yang dimiliki.
Selain itu, ada keringanan
karena biaya asuransi dan
administrasi tahun pertama,
baru mulai ditagihkan di
tahun kedua dan ketiga. (pri)



Judul Allianz Life dan Bank BJB Jalin Kerja Sama Bancassurance

Nama Media Investor.id

Newstrend Produk Bancassurance Allianz Life

Halaman/URL https://investor.id/finance/263072/allianz-life-dan-bank-bjb-
jalin-kerja-sama-bancassurance

Tanggal Berita 2021-09-13

Sentimen Netral

Allianz Life dan Bank BJB Jalin Kerja Sama
Bancassurance

i fodanto prarmasicdeiofites e

JAKARTA, investorid - PT Asuransi Allanz Life indonesia (Atianz Life Tor
Indonesis) dan PT Bank Pembangunan Daeran Jawa Barat Banten TOK (Bank e
BJ8) menjan kera sama penjualan produk asurans: melalui kanal bank
(bancassurance). Koiaborasi menjad sala satu strategi Allanz Lite memperuas

akses penjualan procuk ke berbagal wiayah of Indonesia

Paca tanap awal keqa sama nasabah Bank BUE o kanior wiayah Il (wiayan
v Lampung) pertindungan
asuransi Jia dar Allanz Lfe Komiimen bersama bertujuan untuk tenus.
memberikan yang terba bagl nasabah Bank BJ8 dengan cara menyedakan
ProcUK-procuk asurans! yang dapat memaenkan solusi inansial yang tepat

‘Sesual misl kami untuk melinoungi i banyak masyarakat Ingonesia, Alianz
Life erus benupaya untuk memperluas jangkauan perindungan dan penyediaan
akses asuransi hingga ke Gaeran-aerah ol sekrun Indonesia. Strateg!ini
dllakukan Gengan menain kerla $3ma dengan mira bisnis saiah satunya Bank
548, sebagal salah saty Bank Pembangunan Daerah terbesar di INdonesia.” UK
Dreicur & Chief of P3 P Ltte Blanto .
keterangannya. pekan fal

mess s e dogal

‘Sebagai bagian penting dari Kolaborast fu, AIlanZ Life dan 8ank BJ8

unt ok Protexs: Optima Gare dan
asuransi i@ uni ink Profeksl Maxima Care. Dengan tersedianya kedua produk

bjb dapat mengakses manfaal
periingungan deng piiihan yang 9 Tor
Kedutunan

Profeksi Optma Care MenUpakan produk asuransi iwa uni ink yang

mem E asertal aset investasi
Jangka panjang Produk Ity SInEal sesual Untuk 13sa5an yang ingin memiiki
proteks! asurans! dan merencanakan keuangan di masa depan dari berbagal
fi5%0 Kenidupan yang mungkin teradi

Nasavan panan mantaat
periingungan, serta apat memilih metode can jumiah pemoayaran total premi
berkala sesual rencana keuangan yang dimiliki Selain tu, ada keringanan
Karena biaya asuransi can aoministasi tanun pertama, bary mulal diaginkan o
tanun kedua dan ketiga

Sementara Proteks! Maxima Care adalah praduk asuransi jwa unit Aok yang
menyediakan solus: efeklf caiam perencanaan keuangan ol masa depan,
dengan hanya menyetor premy satu kall KYtuK perindungan disertal potensi asel
Investast jangea panjang. Keungguian produk Inl adalah Jaminan pois serta
alokasi premi untuk potensi peluang investasi yang optmal tanpa dipertukannya
blaya top up.

=l P = DEE I |

‘Harapan kami dengan diuncurkannya produk Profexsi Optima Care dan
Profeksi Maxima Gare, kami dapat menyediakan solusi perindungan sea
potensi investasi jangka panjang yang sesual untuk Kebutunan nasaba bank
bjb. Koanoras! yang terai i merupakan wupid Komemen kami dalam
memberikan produ dan iayanan yang terbaik bagl nasabah Gan rencana masa
depan mereka " wjar Direktur Konsumer dan Riel Bank BB Suartini

nk lpib

PR —_—

Tenaga pemasar procuk asuransi ABANZ Life Indonesia difasiitas: dengan sales
o0l berbasis Gital Dengan demikian nasabah BNk BB akan mendapatkan

y mengakses perincy Setan
it o untuk pembeian jea
dengan tatap muka digtal yang aman.

Pasca pembelian pols, nasabah juga dapal mengakses informasi dan
melaKukan transaksl, sepertl 19p up dan Switcn fund secara onine melalul portal
nasabah Allanz eAZy Connect. Bersama-sama, Alianz Life dan Bank BJB
berupaya hadir dalam Kolaborasi i dan bekerja sama Lntuk masa depan
110Nes_ dengan Mengecepankan komimen Kepasa nasabah datam
menyediakan akses perlindungan ke berbagal wiayah ol Indones:a.
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by Business Update - September 10, 2021

Allianz Life Indonesia memiliki misi, yaitu mengasuransikan sebanyak mungkin orang
Indonesia. Hal ini karena penetrasi asuransi di Indonesia masih relatif kecil. Untuk
mencapai misi tersebut, Allianz harus memaksimalkan semua jalur distribusi yang ada
di masyarakat, baik agen, bank, direct, maupun digital.

Seperti kita ketahui, industri perbankan secara agregat menjangkau kurang-lebih 100
juta orang dan bank merupakan institusi yang kredibel dalam keuangan. Artinya, kalau
Allianz memasarkan produk asuransi melalui bank, jangkauan ke masyarakatnya cukup

tinggl.
Allianz adalah pemain besar di agen dan
' bancassurance dibandingkan kompetitor. Bancassurance ada di
Allianz sejak 2004. “ltulah yang membantu kami mencapai misi
mengasuransikan sebanyak mungkin orang Indonesia,” kata

Bianto Surodjo, Direktur & Chief of Partnership Distribution
Officer Allianz Life Indonesia.

Dalam menggandeng bank, pihaknya bekerjasama dengan bank
yang memiliki visi-misi yang sejalan dengan Allianz. Selain
persamaan visi dan misi, bank-bank mau bermitra dengan Allianz
karena beberapa alasan lain. Pertama, reputasi Allianz di mata
bank. Karena, bank pun harus menjaga reputasi dan
kredibilitasnya dengan baik. Saat ini, bank yang bermitra dengan
Allianz di antaranya HSBC, Maybank, BTPN, BTPN Syariah, QNB,
Hana Bank, dan BJB.

Bianto Surodjo,
Direktur & Chief of
Partnership
Distribution Officer
Allianz Life
Indonesia. Kedua, Allianz sangat terkenal dengan produk unggulan yang

menjadi daya tarik bagi nasabah perbankan. Faktor ini bisa

menjaga loyalitas nasabah bank karena mereka dapat
menawarkan produk terbaik yang cocok dengan customer.

Ketiga, layanan yang diberikan Allianz kepada nasabah memiliki kelebihan, yaitu cepat,
akurat, dan membuat nyaman. Terutama, dalam 2-3 tahun terakhir, Allianz melakukan
banyak digitalisasi. “Inilah salah satu faktor yang membuat bank tertarik. Karena kalau
kami perhatikan, digitalisasi juga merupakan agenda perbankan,” kata Bianto. Selain
digitalisasi, kunci sukses Allianz adalah inovasi dan otomatisasi. Hal ini sudah menjadi
bagian dari DNA Allianz.

Lalu, apa yang membedakan (diferensiasi) bancassurance Allianz dengan perusahaan
asuransi lain? Dijelaskan Bianto, Allianz memiliki diferensiasi yang tidak dimiliki
perusahaan asuransi lain. Pertama, konsisten memberikan produk terbaik yang sesuai
dengan segmen nasabah karena Allianz selalu memperbarui produknya dari waktu ke
waktu. Setiap tahun, Allianz meluncurkan produk baru.

Di samping itu, Allianz membungkus produk tersebut dengan proses yang
terotomatisasi. Dengan demikian, nasabah akan merasa nyaman. Saat ini, seluruh
tenaga pemasarannya sudah dibekali dengan tablet, sehingga aktivitas bisa dilakukan
dengan cepat dan nyaman.

Di luar itu semua, Allianz juga menyesuaikan diri dengan kondisi. Misalnya, pada
pertengahan tahun lalu ketika pandemi baru mulai, Allianz merupakan asuransi
pertama yang melakukan penjualan non face-to-face untuk unit fink setelah sekitar satu
minggu Otoritas Jasa Keuangan (OJK) memberikan izin untuk industri ini.

Hal tersebut sangat membantu Allianz ketika diberlakukan /ockdown. Terlebih,
kebutuhan nasabah akan asuransi meningkat saat pandemi. Dengan adanya sistem
non face-to-face ini, nasabah perbankan jadi dimudahkan. “Inilah yang membuat mitra
bank loyal dengan kami,” katanya

Bicara kinerja, pertumbuhan bisnis bancassurance Allianz dalam 2,5 tahun terakhir ini
lebih cepat dibandingkan dengan industrinya, terutama pada 2019 dan 2020. Hal inilah
yang membuat pangsa pasarnya dalam periode tersebut juga naik dari 6% menjadi
10%.

Allianz juga berhasil membukukan weighted new business premium (WNBP) sebesar
15%, melampaui rata-rata pasar yang menurun 12,2%. Allianz juga berhasil

menjadi market leader berdasarkan annualized premium equivalent (APE) yang
tumbuh 12% di tahun 2020.

Pertumbuhan ini berlanjut hingga kuartal 112021 ketika WNBP Allianz meningkat 14%, di
atas rata-rata pasar yang tumbuh 8% dibandingkan dengan periode yang sama di
tahun sebelumnya. Allianz pun mencatatkan APE yang tumbuh 29% dan
mempertahankan posisi pertama di antara perusahaan asuransi jiwa lainnya.

Sementara itu, kanal distribusi bancassurance Allianz mencatatkan pertumbuhan
WNBP sebesar 108% dan pertumbuhan APE sebesar 117% di kuartal 1/2021 secara year
on year. Pertumbuhan ini di atas rata-rata industri bancassurance yang mencatatkan
pertumbuhan WNBP 41% dan pertumbuhan APE 46%.

“Kentribusi bancassurance Allianz sedikit di atas 50% dari segi GWP (gross written
premium). Jadi, kira-kira hampir sama besar dengan agen di Allianz. Ini merupakan
suatu bukti bahwa Allianz benar-benar memanfaatkan seluruh jalur distribusinya,” kata
Bianto. (*)
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Allianz Sebut Kolaborasi Platform Digital Dorong
Penetrasi Asuransi

infaatkan

AN pandEmI Untuk meningkatkan Jangkauan penet

‘ - Bisnis.com

s - Az

Bisnis.com, JAKARTA - PT Asuransi Allianz Life Indonesia melihat pentingnya kolaborasi
dengan berbagai platform digital untuk meningkatkan kemudahan proses den ekses layenan
dani suatu produk asuransi, sampal meningkatkan jangkauan penetrasi asurans.

Baca Juga : Allianz Life Syariah Catatkan Potensi Manfaat Wakaf Rp24,8 Miliar

Bianto Surodjo, Direktur & Chief of Partnership Distribution Officer Allianz Life Indonesia
mengungkap bahwa digitalisas: proses merupakan keniscayaan bagi perusahaan asuransi
bisa bertahan sekaligus meningkatkan kapasitasnya di era new normal

al dan berhenti, tapi juga services. Mulai dari payment,
ink misalnya, atau withdrawal penuh atau sebagian

"Karena asuransi bukan hanya menj
melakukan top-up kalau dia membeli uni
sampal laim dan sebagainya. Semua layanan ini bisa kita support dengan digitalisasi,”
ujarnya delam diskust virtual, Jumat (10/9/2021)

Alianz mencontohkan salah satu fenomena yang tengah menjadi perhatian pihaknya, yaitu
maraknya nasabah yang membutuhkan platform telemedis di tengah pandemi

Oleh sebab tu, perusahaan asuransi yang bisa memanfaatkan momentum ini, secara tak
langsung telah memberikan dampak nyata bagi para nasabah. Harapannya, akomodasi ini
menjadi salah satu cara menjaga kepercayaan industri di mata masyarakat dan akhimya
meningkatkan minat mereka terhadap produk asuransi secara lebih luas

Trend Micro Security 2021

Award-winning protection

BUY NOW »

"Kita lihat tren penggunaan fasilitas telemedis itu meningkat pesat. Jadi ketika service kami
punya link terhadap platform-platform layanan digital, ini sangat membantu kami, karena
partisipasi dengan nasabah meningkat, didorong mereka bisa mengakses layanan secara
mudah,” tambahnya

Ka dopan, bukan hanya dari sisi proses, harapannya produk yang berhasil dipasarkan socara
digital akan turut menguat dan bertumbuh Pasalnya, produk proteksi yang diakses secara
digital kini masin terbatas pada produk tradisional, sederhana, dan premi yang lebih kecil
Menyesuaikan dengan kebutuhan market di kanal digital yang tergolong milenial atau pemula
terkait produk-produk asuransi jiwe.

Oleh sebab itu, apabila penetrasi asuransi secara digital terus meluas dan masyarakat sudah
mulei terbiasa, Allianz memproyeks: 5 tahun mendatang produk yang lebih komplek bis turut
diterima secara digial

"Ketika sudah terbiasa dan literasi masyarakat terhadap produk asuransi sudah semakin
tinggi, kami yakin spektrum produk yang bisa djual lewat kanal digital ini akan meningkat.
bukan hanya produk-produk yang sederhana,” tutup Bianto
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Posted by: & Suci Marifah @ 10-09-2021 10:37 WIB @ 102 viewer

Dok. Alliznz Indonesia

JAKARTA, INFOBRAND.ID - Allianz Indonesia berkomitmen penuh untulk
menerapkan Governance Risk Compliance (GRC) dalam kondisi apapun agar
tetap dapat mencapai tujuan untuk memberi perlindungan kepada lebih
banyak masyarakat Indonesia.

Terkait hal tersebut, Allianz Indonesia berpartisipasi pada GRC Summit 2021,
yang merupakan rangkaian acara yang diselenggarakan oleh Indonesia Risk
Management Professional Association (IRMAPA). GRC Summit 2021
bertujuan untuk membahas bagaimana pendekatan GRC terintegrasi
membantu organisasi untuk dapat meningkatkan agilitas dalam menjawab
tantangan di tengah situasi ketidakpastian, dan bagaimana pendekatan GRC
terintegrasi dapat menambah nilai ke organisasi dalam wujud resilience dan
sustainabilitas. Pada tahun ini, tema yang diangkat adalah “Agility Amid a
Chaotic World",

Hadir sebagai perwakilan dari Allianz Indonesia, Adrianus Darmawan, Chief
Risk Officer Allianz Life Indonesia yang membawakan materi pada sesi
diskusi panel mengenai GRC for Resilience. Implementasi GRC di Allianz
Indonesia memiliki peran signifikan untuk memungkinkan organisasi
mengantisipasi situasi ketidakpastian terkait pandemi dan dinamika
kebijakan yang menyertainya

Adrianus menggambarkan GRC dengan analegi rubik cube yang dapat
bergerak dinamis, namun tetap berwujud utuh sebagai satu kesatuan
bentuk. GRC dapat menjadi enabler untuk respon agilitas dengan tetap

menjaga prinsip kehati-hatian. Sisi rubik mengilustrasikan elemen-elemen
perusahaan, sedangkan mekanisme inti dari rubik itu adalah kerangka kerja
GRC yang menjaga kesatuan bagi seluruh sisi rubik tersebut.

GRC bisa dan harus berfungsi sebagai kerangka kerja yang mengikat elemen
bisnis dengan penempatan akuntabilitas, untuk secara keseluruhan dapat
bekerja bersama memberikan nilai kepada perusahaan, Keseluruhan elemen
dapat bergerak tanpa tercerai-berai ketika organisasi memiliki tujuan,
pemahaman dan arah yang sejalan.

Dengan memiliki kerangka kerja GRC terintegrasi, memungkinkan
perusahaan menerapkan pendekatan terstruktur yang akan memungkinkan
risk conscious decision making untuk mengantisipasi dampak negatif
terhadap aspek seperti strategi, operasional, finansial, organisasi, maupun
kepatuhan.

Pada awal tahun 2020 lalu sebelum kondisi ditetapkannya pandemi, Allianz
Indenesia sudah melakukan beberapa antisipasi seperti membagikan
vitamin dan hand sanitizer kepada seluruh karyawan. Allianz Indonesia
mengantisipasi lebih lanjut dengan pelaksanaan proses crisis management,
perusahaan merespon dengan cepat serta melakukan perubahan agar tetap
dapat memastikan keberlanjutan kegiatan operasional untuk memenuhi
layanan bagi masyarakat.

Allianz telah memulai journey untuk meningkatkan kemampuan digital sejak
beberapa tahun lalu, sebagai bagian dari agenda Allianz Group. Pandemi
menjadi katalis yang mempercepat peningkatan kemampuan digital
perusahaan.
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' covID-19 dan

oanz11zmrr

BeritaTerkait  INDUSTRY.co.id - Jakarta - Pasien komorbid merupakan pasien
yang memiliki penyakit penyerta, selain penyakit utama yang

sedang dideritanya, atau biasa kita kenal sebagai penyakit

ﬁ bawsan yang kronis. Apabia kita memiiki penyakit jantung.
obesitas, dan hipertensi, maka kita tergolong memiliki penyakit

Melirlk Daya hnk komorbid.

Desa Wisata

sl Ry Wl dot

Kampung Patin Halini disampaikan dr. Vito A. Damay, SpJP(K), MKes, AIFOK,
Hingga Raja Lima FIHA, FICA, FASCC, Dokter Spestalis Jantung & Pembuluh Darah,

) yang digelar e
o Hepatl Chna.  toplk "Pencegahan dan Penanganan Covid-19 pada Pasien

Komorbid® di Jakarta beberapa waktu lalu

Lebih Aman

Dibandingken Vaks  \Webinar inl merupakan salah satu dari rangkaian program Cintai
Keluarga & Cintai Bumi yang diselenggarakan oleh Allianz

Bendungan Indonesia, untuk memberikan apresiast kepada nasabah selama

Berapauiss aeg; > bulan September - Oktober 2021

Jufa m3 Ditargetkan

Rompung Agustus  Disampaikan dr. Vito komorbid membuat seseorang berisiko

ARz mengalami sakit lebin berat ketika terkena Covid 19, Apalagl,
sering terjadi keadaan danurat ketika ketersediaan kamar

perawatan di rumah sakit menipis. Kombinasi dari dampak dan situasi ini, tentu menjadi

Tisiko dan berbahaya , sehingga komorbid serta

dideteksi sejak din

“Agar kita dapat bertahan melewati pandemi int, sefain menjalankan protokol kesehatan
Kita Juga perlu mengendalikan komarbid. Komorbid dapat menjadi sebuah bom wakty
apabila tidak dideteksi sejak dini; kata dr. Vito yang dikutip INDUSTRY.co.id, Sabtu
(11/9/2021)

“Efek yang timbul pada pasien komorbid akan lebih parah dan berdampak pada fungsi
organ secara jangka panjang. Untux mencegah risiko yang lebih parah, maka lakukanlah
pencegahan dengan mendeteksi komorbid sejak dini serta menerapkan pola hidup
sehat yang baik. Untuk yang terpapar, maka diperlukan penanganan efek komorbid
dengan mengobatinya,” imbuh d. Vito,

Pencegahan komorbid inl dapat kita lakukan dengan istirahat yang cukup, makan
makanan bergizi, rutin berolahraga dan berjemur untuk membentuk imunitas tubuh yang
kuat Selain itu ketika pandemi, patuhi protokol kesehatan dengan memakal doudle
mask sesual anjuran, menjaga jarak untuk mengurangi dsmpak terpapar, meminimalisir
kerumunan dan senantiasa menjaga kebersihan.

Deteksi dini komorbid dapat dilakukan dengan memeriksa tekanan darah untuk
mengetahul apakah kita memiliki penyakit hipertens), selain itu dapat mengukur lingkar

kah kita , serta diri
apakah kita mempunyal penyakit jantung

Deteksi komorbid dianjurkan untuk ddakukan di usia 20 tahun untuk mengetahui apakah
kita mempunyai penyakit bawaan atau tidak. Jad! ketiks terdeteks|, dapat diobati sefak
dini untuk mermeqar‘ tisiko yang lebih besar lagi. Kita dapat melakukan medical check
. EKG LDL yang dapat dilaku i tahun untuk

faktor metabolik

Selain itu pemeriksaan CT scan, ronsen, X-ray, lab test juga dapat dilakukan secara
berkala untuk memiliki informasi dasar kondisi organ tubuh kita dan tentunya untuk
mengetahul komorbid,

*Selama virus it ih ada, maka vi fain untuk
bertahan, karena itulah sifat natural dari virus. Agar kita daml bertahan di tengah
pandemi, kita harus berani karena kita sudah memiliki pemahaman,” kata dr. Vito

“Tak dapat dipungkirl bahwa kita harus tetap beraktifitas meski ketika pandem. Oleh
karena itu, kita harus memahami protokol kesehatan yang harus dipatuh, serta sadar
akan kondisi Kita. Mengetahul dan 1 komorbid itu sama
pentingnya dengan menjaga protokol kesehatan dan vaksinasi untuk mengendalikan
pandemi ini” kata dr. Vito.

Dalam acara tersebut, Karin Zulkamaen, Chief Marketing Officer Allianz Life Indonesia
mengungkapkan mengenai program perlindungan tambahan terkait Covid-19 bagi
nasabah

*Bagi nasabah Alllanz yang terdlagnosa positif Covid-19, Alkanz masih memberfkan
manfaat perfindungan khusus untuk nasabah asuransi kesehatan perorangan, berupa
program Isoman Sehat. Dengan adanya program Ini, nasabah dapat menjalani Isolasi
mandiri di rumah sendirl” kata Karin.

Padz kesempatan yang sama Dian Ekawati, Head of Customer Relationship
Management Alianz Life Indonesia memaparkan mengenal program Cintai Keluarga &
Cintal Bumi yang dilaksanakan Alllanzindonesia. Menurutnya, meskipun masa pandemi
belum berakhir, tak menjadikan Allianz Indonesia surut dalam menunjukkan komitmen
untuk memberlkan perlindungan dan layanan prima kepada nasabah. Hal Ini merupakan
bentuk dukungan Allianz Indonesia terhadap nasabah untuk memberikan cinta kepada
keluarga melalui perlindungan asuransi.

“Selain itu yang tak kalah penting adalah rasa cinta terhadap bumi sebagai tempat
tinggal kita. Kami mengajak nasabah untuk mendukung kelestarian bumi dengan
mengurangl konsumsi kertas dan memaksimalkan lerecy e ekt
fayanan dan di Allianz ik )
Allianz akan menyumbangkan 1 pohon untuk kelestarian bumi tercinta” kata Dian.

Allianz untuk senantiasa produk dan layanan
terbaik untuk nasabah, e Isoman Sehat ini nyata bagi
nasabah yang terdiagnosa posmr Covid19. Allanz akan memberkan paket solas
mandiri yang terdiri darl obat, vitamin, serta suplemen.

Selain itu nasabah
gratis dengan dokter secara whne a- Halodoc se\ama 14 hari. Allianz Indonesia

tuk 1 baran
COVID-19 di Indonesia dengan membantu lebih banyak pasien, agar cepat sembuh
lewat dukungan isoman ini
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Covid-19 Pasien Komorbid

Far Wetwarto

Jakana - Allanz Indonesia menggetar webinar seres dengan topi Penceganan
6an Penanganan Covid-19 pada Pasien Komordid untuk para nasaban
masyarakat umum. Webinar ini menpakan salan 3t 4an rangiatan program
Cintai Keluarga & Cintai Bumi yang deselenggarakan oleh ABanz Indonessa.
Nk MeMberikan 3presias! Kepada nasanan selama buan Seplember
Oktober 20:

dan

Dian Exawati Head of Cusiomer Reiatonship Management Alianz Lie
Indonesia memaparkan mengenai program Cintal Kekiarga & Cintal Bum. 3
mengatakan. meskipun masa pandemi belum berakhir. tak menjadikan Alkanz
Indonesia surut caiam mend
Gan layanan pama kepada nasabah. Halini merupakan bentuk dukungan Allanz
Indonesia terhacap nasabah uAtUK memberikan cinta kepaca kekiarga melalul

JKan komitmen untuk memberikan peringungan

perincungan asurans|

“Selain ftu yang tak Kalah penting adalah rasa cinta tehadap bumi sebagai
Kta. Kami mengajak nencukung

engan meng kertas dan s

eleKironk, sena layanan 0an iransaksi digital ol ABANZ Setiap 5a1u pols

elektronik yang dierbitkan, Allianz akan menyumbangkan 1 pohon untuk

Keleszarian bum tercnta, an Galam s5ran pers yang enma recaks!

Jumat (10/9)

Hadir sebagai pembicara pada webinar ini,dr Vito A Damay, SpUP(K). MKes,
AIFO-K, FIHA, FICA, FASCC, Dokter Spesialis Jantung & Pembuiun Darah, yang
tak asing hadw di layar teleisi serta di media sosial karena akif memberikan
Informasi seputar kesenatan. Dalam kesempatan tersebut ar Vito membanas
tentang upaya yang dapat diakukan pasien komorbid uniuk melindungi dirinya
Gan mencegan efek yang Jebih beral serta Cara penanganan ketka terkena virus.
Covid-19. Pasien komorbid merupakan pasien yang memmiliki penyakit penyeta.
selain penyakit utama yang sedang didertanya. atau biasa dkenal sebagal
penyakit bawaan yang kions.

Apabia seseorang memili penyakt [ntung. obes#as, dan hipertensi, maka @
Gigolongkan Memki penyakil KOMOMId. KOMOrDI membual seseorang bertsko
mengalami saki lebin berat ketika terkena Covid-19. Apalagl, sering ter
Keadaan darurat Kelia Ketersediaan Kamar perawatan di rumah Sakll menipis.
Kombinasi dar dampak can siuasi inl, fentu menjadi isIko 6an berbahaya bagl
pasien komorbid, sehingga komorbid peru dikendalikan serta cideteks sefak
anl

Dikatakan dr Vito, agar seseorang dapat bertahan melewati pandem ini, selain
menjalankan protokol kesehatan & uga peru mengendaiian komordid
Komorbid dapat menjadi sebuah bom waktu apabia tidak dideteks! sejak dinl

‘Efek yang timbul pada pasien komorbid akan lebih parah dan berdampak paca
fungs! organ secara jangka panjang. Untuk mencegah rs&o yang lebih paran
maka lakukaniah pencegahan dengan mendeteksl Komorbid sefak d
menerapkan poka hidup Senal yang bak Unluk yang lerpapar, maka diperiukan
penanganan efek komarbid dengan mengobatinya,” ujar dr Vito

i serta

Masih menunt ar Vito, deteks! cini komorbid dapat dilakukan dengan
memenksa tekanan darah untuk mengetanui apakah seseorang memiiki
penyakit nipertensi. selain ity Gapal mengukur ngkar pinggang untuk
mengetahui apaka ia mengiiap obesitas. serta memeriksakan ot apakah
mempunyai penyal

1 fantung

Deteksi komor

bia clanjuran untuk dlakukan a) usia 20 tahun untuk mengetanul
apakah sescorang mempunyai penyakit bawaan atau tidak. Ketika terdeteksi
Keluhan fersebut dapat diabatl sefak oinl unfuk mencegah fisko yang lebin besar
1ag.

Masyarakal 0apal melakukan medicsl Creck up. pemeriksaan EKG,
pemeriksaan LDL yang apat Qiskukan setiap tahun untuk mengetanul
perkembangan faklor metaboik yang cenderung beruban. Seiain
pemeriksaan CT scan, ronsen, X-ray. /ab fest juga d3pat AkaKukan secara
berkala untuk memitiki informas dasar kondisi organ tubuh Kita dan tentunya
untuk mengetahal komordid

‘Selama virus tu masih a0, Maka Vrus kan bermULS! MEnal VanNan-varian
ok bertahan, karena Hutah sial natural darl Virus. Agas ki dapat
bertahan di tengan pandemi. kia harus beran karena kfa sudah memik
pemahaman. Tak dapat Siungkin batwa kita harus lelap berakiifitas meski
Ketika pandami len karena I, ki3 Narus memanami protokol kesenatan yang
harus dipatuf, serta sadar akan kondist keschatan di kita. Mengetanul dan
mengonirol Komorbid Fu Sama penTngnya dengan Menjaga protokol kesenatan
an vaxsinas: untuk mengendalikan pandems inL Kata Gr. Vo menutup
matenya

Dalam kesempatan yang sama, Kann Zulkamaen, Chief Marketing Offcer
Allang Life Indonesa memaparkan program perindungan tambanan terka
Covka.19 bagi nasaban “Bagi nasabah Allan? yang terdiagnosa posMit Covia. 1
Alianz masih memberikan manfaat perindungan khusus untuk nasabah
‘ASUrANSI KeSEN3LAN PEIOFANGIN. DEIUPA PIOJIAM ISoman Senal Dengan adanya
program Inl, nasabah dapat menjalani solasi mands di rumah sendi.” wamya

Menurutnya. Allanz Indonesia berkomiimen senanfiasa menyesiakan produk
an layanan terbai uniuk nasaban, sehingga program ISoman Senat inl menjads
Wujud nyata bag! nasabah yang terdiagnosa posiif Covis-19,

AlIanZ 3kan membenkan pakel ISOLS! MaNGHT yang 1erowT Garl 0bal. viamin
serta suplemen. Selain fu nasabah yang harus menjalani 5oman juga akan

s ngan dokter Halodoc
Selama 14 han. Alianz Indonesia mewyudkan bukl kepedulannya untuk
bersama.-sama menekan laju penyetaran COVID-19 di Indonesia dengan
membantu lebih banyak pasien. agar cepat sembuh lewal GukLNGan 150man in
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Penulis: Yohana Artha Uly | Editor: Erlangga Djumena

JAKARTA, KOMPAS.com - Biaya untuk perawatan pasien Covid-19 ternyata
terbilang tinggi. Hal itu berdasarkan klaim yang dibayarkan Allianz Life
Indonesia untuk nasabah yang terpapar virus corona yakni mencapai Rp 45
juta untuk sekitar 10-14 hari rawat inap di rumah sakit.

“Terlihat dari data klaim Allianz hingga Agustus 2021, bila dilihat rata-rata biaya
perawatan berdasarkan lama perawatan sekitar Rp 45,2 juta untuk 10-14 hari,"
ujar Head of Health Product Marketing and Service Development Allianz Life
Indonesia Sukarno dalam webinar Pahami Pentingnya Perlindungan Bagi
Karyawan di Tengah Pandemi, Sabtu (11/9/2021).

Bila rawat inap mulai mencapai lebih dari 15 hari, kata Sukarno, biaya klaim
yang dibayarkan bisa mencapai Rp 65,5 juta.

Baca juga: Hingga Juni 2021, Klaim Asuransi Terkait Covid-19 Capai Rp 3,84
Triliun

la bilang, tingginya beban biaya perawatan Covid-19 tentu menjadi tantangan
yang perlu diantisipasi oleh perusahaan maupun karyawan.

Dia pun mengingatkan, untuk perusahaan memiliki perlindungan asuransi bagi
karyawannya, terlebih di tengah kondisi pandemi Covid-19 saat ini.

*Jadi bisa dibayangkan kalau ada perusahaan startup baru berdiri, coverage-
nya hanya standar yang diberikan kepada karyawan, belum ada asuransi. Tapi
ternyata ada karyawan yang terkena Covid-19 dengan biaya yang besar ini."

kata dia. TERPOPULER

Ribuan Warga Positif Covid
Ditolak Masuk Mall, Asosia:
Pusat Perbelanjaan Makin

Dibaca 68.120 kali

Dapatkan informasi, inspirasi dan insight di email kamu.
Daftarkan email

Cek HP, Bantuan Kuota
Kemendikbud Sudah Cair u
24,4 Juta Penerima

Dibaca 25.841 kali

Belum lagi, lanjut Sukarno, seringkali meski ditanggung perusahaan, namun
masih ada selisih bayar atau excess yang harus ditanggung oleh karyawan dari
biaya perawatan tersebut.

Hal itu tentu akan semakin memberatkan, apabila karyawan tersebut ternyata
tidak memiliki asuransi kesehatan individu.

Nasabah Bank BUMN
Kebobolan hingga Rp 45 M
Ini Respons OJK

“Itu menjadi tantangan yang harus dijawab di kala pandemi ini," kata dia. D

Baca juga: 3 Tips Jitu Memaksimalkan Asuransi untuk Investasi Masuk Kategori ‘Hitam', Rib

Orang Ditolak Masuk Mal
Menurut dia, dengan ada atau tidaknya pandemi Covid-19, biaya medis Dibaca 18.902 kali
merupakan tanggungan yang cukup berat bila tidak dibantu asuransi. Lantaran,
faktanya biaya medis pun setiap tahunnya meningkat lebih tinggi dari inflasi
nasional.

KAl Wajibkan Seluruh
Penumpang Kereta Telah
Divaksin

Dibaca 8.810 kali

Oleh sebab itu, perlunya asuransi untuk menjembatani gap dari tingginya biaya
kesehatan, terlebih saat ini biaya perawatan Covid-19 diketahui cukup besar.

( a
“Maka asuransi kesehatan kehadirannya akan membantu peace of mind tadi, <« Sonora.id

ketika terjadi risiko seperti sakit” pungkas Sukarno.
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Penuils: Yohana Artha Uly | Editor: Erlangga Djumena

JAKARTA, KOMPAS.com - Pada masa kinl sebagian besar pekerfa dils! oleh
generasi muda yang kebanyakan tidak betah di bertahan satu perusahaan atau
sering berpindah-pindah kerja. Oleh sebab itu, penting bagi pelaku usaha atau
perusahaan untuk memberikan employee benefit guna meningkatkan loyalitas
pekerja.

Menurut HR Profesisional dan Content Creator Samuel Ray, penting untuk
perusahaan perhatian kepada ng:
tempat kerja yang nyaman dan komunikasi yang baik dari pemimpin,
pemberian benefit asuransijuga menjadi salah satu yang penting.

Lewat asuransi dengan manfaat yang kompetitf bagi keryawan maka diyakini
akan mereka bertahan di p tersebut
Lantaran, kata Samuel, membuat pekerja untuk betah bertahan di satu
perusahaan bukan hanya persoalan gajl

Baca juga: AIA dan GoPay Luncurkan Asuransi untuk Gamars, Apa
Manfaatnya?

*Pendekatan benefit dan remunerasi sebaiknya dipikirkan secara menyeluruh,
1ak hanya soal gajinya, tapi juga lokasi kantor, tlempat yang nyaman, tunjangan-
tunjangan lainnya, termasuk pula asuransinya; vjamya dalam webinar Allianz
Indonesia: Pahami Pentingnya Perlindungan Bagi Karyawan di Tengah
Pandemi, Sabtu (11/9/2021).

Samue! bilang, jika hanya berfokus pada besaran gaji maka bisa ssja TERPOPULER
perusahaan akan kehilangan pekerjanya karena tawaran gajl dari perusahaan
lain yang lebih tinggi. Jika pada akhimya hanya fokus pada persaingan gali,
dampak buruknya adalah pada kemampuan finansial perusahaan.

buan Warga Positif Covi
'ak Masuk Mall, As a
Susat Perbelanjaan Makin

Maka dari itu, benefi lain seperti asuransi perlu dipertimbangkan, sebab bisa
saja perusahaan lain menawarkan gajl yang lebih tinggl, tetapi benefit =
. Bantuan Kuot
asuransinya kurang menarik agi karyawan. Hal it akan membuat karyawan
sl ik ¥ L Kemendibud Sudah Cairt
berpikir dua kall untuk meninggalkan perusafaan. A e

Dapatkan Informas), Inspirasl dan insight dl emall kamu.
Daftarkan email

Nasabah Bank BUMN
Kebobolan hingga Rp 45

"Misalnya oke dia bisa pindah dengan gaji yang lebih tinggi di perusahaan lain,
tapi kalau lihat benefit asuransinya, dia akan berpikir ‘oh benefit asuransi yang
perusshaan sekarang lebih bagus'. Misal matemity (biaya bersalin) ditanggung
hingga anak kedua, caesar budgetnya juga lebih tinggl, dan lain-ain’ jelas dia

Masuk Kategori Hitarr, Rl
Orang Ditolak Masuk Ma

"Maka dia akan berpikir, oke gaji naik, tapi temyata benefit yang di dapat tidak
‘sebaik di perusahaan yang sekarang. Jadi saran saya untuk perusahaan bisa
berpikir secara luas dan memasukkan benefit asurasi saat menyusun strategi

KAl Waiibian Selurun
Penumpang K

Divaksin
remunerasi; lanjut Samuel B
‘Sementara itu, Head of Health Product Marketing and Service Development

Allianz Life Indc Sukarmo Karyawan [ ot sonoraid
dengan memberikan employee benefit dari sis asuransi merupakan hal yang -

penting.

2 Alasan Pentingnya /
Kesalahan, Master Tri
Jangan Menghindar!

Lantaran, bagi karyawan dampaknya bisa memberikan rasa lebih tenang atau
peace of mind jika ada risiko yang kemungkinan akan dihadapi kedepannya.
Maka dengan kepedulian itu akan semakin meningkatkan loyalitas kepada
perusahaan, alhasil meningkatkan produktivitas karyawan

Jangan Kaget! Karen:
Kepribadiznnya 6 Zod

i@

"Kalau loyalitas meningkat dan viskmisi perusahaan disampalkan dengan jelas
¥ Ini Sangat Serpotensi
maka akan berujung pada peningkatan produklivitas dari karyawan itu sendiri’ ik Sokes
ungkap Sukamo.
Baca juga: Polis Asuransi: Pengertian, Isi, dan Fungsinya Kunjungi kenakkanal Sonor id
K -
Pada sisi perusahaan, dampak yang diterima dengan adanya employee benefit g t=i (

adalah meningkatkan daya saing dan reputasi perusahaan di pasar tenaga
kerja. Selain Itu, perusahaan menjaditerbantu dari sisi pengelolaan biaya dan
cash fiow-nya,

Motivasi  Fengshul Tips Bisnis Kesi

Sukarno mengatakan, ada beragam employee benefit yang bisa ciberikan
perusahaan kepada karyawan, mulai dari asuransi jiwa, asuransi kesehatan,
asuransi kecelakaan dirl, asuransi cacal tetap total, dana pensiun atau jaminan
hari tua, serta evakuasi medis dan repatriasi

I pun menyarankan perusahaan untuk memahami betukbetul proteksi yang
dibutuhkan karyawannya di masa sekarang. Kemudian membuat alokas!
anggaran yang tepat, sebab tujuan untuk memberikan asuransi adalah untuk
mentransfer sebagian risiko terutama yang besar ke pinak asuransi

“Juga penting untuk mempertimbangkan perusahaan asuransi yang kuat dan
memiliki layanan Karena penting untuk yang
memiliki i bail financial gros yang baik,"
pungkas Sukamo.
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fast sepert cawat inap, 2

Bianis.com. JAKARTA - Pancsmi Covid-19 mandorong karyawan untuk mengedepankan
Kebuluhan perlindungan bagi di dan keluarga atas tuniangan yang dtawerkan oich
mpatnya bokora

‘Akhmac Akbar Sukamto. Ekonom Center of Reform on Economics (CORE) memperkiraken
pongangguran forbuks (TPT) pada Agustus 2021 akan niaik ko Kisaran 7,15 po
en Hal i m mencan i

"Namun, o b sullinya menesn pekeraan SEAMA Mass pandemi, kayawan telap porly
oangian faktor-rakior penunyang yang ditewarkan pensahaan sebelum menerma
ekerjaan sepertijatah cut. kebijakan beksqa dari rumah (work from home), serta fasilitas

asu “kalany: wobinar berlaiuk Pahon v
Pedind,

af melal

1 (11902071)

AN pers pacta

1 Dag Katyawsn o Tengan

| Baca Juga : Atianz Sebut Kolaborasi Platiorm Digital Dorong Penetrasi Asuransi

el Ray, 1R Profes
@sebankan olen paRGRN Cowid-18 UM MENCo1ong PATISANSAN-pANISSNAAN di Selun cuna
‘untuk meiakukan perubshan temasuk caism sl pengslolaan sumber daya manusia yang
‘kan beruung pada kebsrhasilen perusahaan

fonal & Content Groalor, menyamgsican bt &

wpsi yang

Asuransi Receh

Pandami mendorong karyawan
wol buing yang bk Oleh Krons il
talenta tersk

porusiatisan porka monyesuakan slralog: unlok mur

“Salah salunyis denigan merkewarkan Lurgangan di luar hak dasia soporl jam kerjs yang
Kesehatsn it a Keluarga,” jar Samuel

| Baca Juga : GRC Jadi Rahasia Allianz Indanesia Jaga Resilience Saat Pandemi

Packa prkiiknya, skibal lordsmpak Panden, banyik g

uhan perindungan kesehatsn karyawannya yang pada skhimya
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Nicolaus Satys Hharata, Head of Employee Henets, Allanz | e | a mengatskan saat
ini sei@in melihat tren biaya kesehatan yang meningkat, penting bagi setas peksna untuk juga
yaman bagi G sendin dan keluarga

mendapatian rasa aman dan

Melalui fasiltas asurans: kesehatan kumpulan yang Alianz sediakan, menjadi pengingat kit
t paling berharga bagi i

tibutinys

Ragam solusi perindungan telah Allianz ssdiakan melalui prog
tordir dar borbagai produp
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cashiess atau reimburss, medical hotine 24 jam, serla lavanan Kigim online melais 6AZy

Dari cata Kaim Allianz Indonesia hingaa Agustus 2021, rata-rata bisya perawaten COVID-19
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akupan per Karymoan unl menjann

pertumbunan psrusahaan, tut
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yang g
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il iagi Katyawen dengen me 4 aspek yaity, kebutuhan
g dibutahian. serla

profcksi,
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Allianz Tawarkan Asuiansi Kesehatan Kumpulan

Head of Employee Benefits Allianz Life Indonesia Nicolaus Satya Bharata, Head of Health Product
Marketing and Service Development Allianz Life Indonesia Sukarno, dan HR Professional & Content
Creator Samuel Ray, menjadi pembicara saat Webinar Media bertajuk “Pahami Pentingnya
Perlindungan bagi Karyawan di Tengah Pandemi”, kemarin. Ragam solusi perlindungan telah

Allianz sediakan melalui program Employee Benefit yang terdiri dari berbagai produk kesehatan
kumpulan yang dapat memberikan berbagai manfaat seperti rawat inap, rawat jalan, rawat gigi, serta
perawatan kehamilan dan persalinan.
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Allianz Ajak Perusahaan Siapkan Proteksi untuk Karyawan

W LIDAPUSPANINGTYAS

JAKARTA — PT Allianz Life Indo-
nesia mendorong perusahaan untuk me-
ningkatkan kepedulian kepada karya-
wan di masa pandemi dengan membe-
rikan manfaat lebih dalam asuransi
kesehatan. Head of Employee Benefit
Allianz Life Indonesia, Nicolaus Satya
Bharata, mengatakan, kesehatan karya-
wan adalah faktor penting untuk keber-
langsungan perusahaan.

“Perusat perlulebih juk

kan kepeduliannya dengan menyedia-
kan solusi proteksi juga,” katanya dalam
Webinar Pahami Pentingnya Perlin-
dungan bagi Karyawan di Tengah Pan-
demi, Sabtu (11/9).

Ia mengatakan, banyak industri yang
akhirnya tidak bisa bertahan karena
krisis pandemi Covid-19. Per
yang bertahan pun memiliki tantangan
agarbisa tetap menjaga karyawannya.

Nicolaus mengatakan, perusahaan
kini semakin sadar terhadap pentingnya
proteksi. Asuransi kampulan yang dita-

warkan pada perusahaan telah menjadi
lusi. Pada 2021, pertumbuhan asuran-

sk lan telah-kembali RS

dibandingkan pada 2020.

“Di awal pandemi semuanya ter-
dampak, perusahaan banyak yang tidak
mampu lagi bayar asuransi karyawan
jadi asuransi kumpulan turun 10-15
persen. Kini terlihat semakin baik sudah
naik lagi 5-10 persen,” katanya.

Menurutnya, industri sudah lebih
siap dan mengalami pemulihan. Allianz
Indonesia juga menyiapkan strategi un-

tuk terus bertumbuh. Strategi itu antara
lain dengan memberikan layanan mak-
simal dan optimal.

Head of Health Product Marketing
and Service Development Allianz Life
Indonesia, Sukarno mengatakan, Allianz

suai dengan kebutuhan perusahaan, pu-
nya atribut produk perawatan yang
maksimal, serbadigital, juga memiliki
banyak keuntungan, seperti ada reward
pointyang bisa di-redeem,” katanya.
Sukarno juga memberikan tips bagi

b

berupaya kan pr

kumpulan yang unggul. Dia mencontoh-
kan, produk tersebut memiliki variasi
vang luas mulai dari i kumpul,

per ketika memilih asuransi
kumpulan untuk karyawannya, yakni
pahami kebutuhan proteksi karyawan,

lokasikan anggaran yang sesuai

skala UMKM hingga asuransi berdeno-
minasi dolar AS.
“Selain ity, fleksibel, bisa diatur se-

dengan tujuan, dan berkomitmen mem-
berikan yang terbaik bagi karyawan.
Med: ahmad fikrinoor
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BCA bekerja sama dengan BT AIA Einancis! meluncurkan aroduk protexs! kesenaran fasiitas kalas dunia Fremier
Wasical Protaction (Medic Pro). Foto/ist

JAKARTA - PT Bank Central Asia (BCA) bekerja sama dengan PT AIA Financial
(AlA) meluncurkan produk proteksl kesehatan fasiiitas kelas dunia Premier
Medical Protection (Medic Pro) dengan total limit perlindungan hingga Rp65
millar dan jangkauan rumah sakit di sejumiah negara

Wakil Presiden Direktur BCA. Suwignyo Budiman mengatakan peluncuran
Medic Pro merupakan bukti nyata kolaborasi antara dua Institus! terkemuka
perbankan dan asuransi, BCA bersama AIA, untuk memberikan perlindung:
dan layanan yang tepat bagl masyarakat Indonesia

Baca Juga : Kalap Saat 9.9 Sale? MotionBanking (BABP) Bisa Ubah Transaksi
Jadi Cicilan Ringan, Begini Caranyat

Bersama dengan AIA, kami konsisten meluncurkan berbagal inovasi proteks
yang dapat membantu masyarakat menjalani hidup di tengah pandemi
dengan tenang.” kata Suwignyo dalam keterangan rilisnya di Jakarta, Jumat
(10/9/2021)

Medic Pro bagi nasabah ketika
mereka meng akses layanan di dalam dan luar negeri
yang kita ketanui membutunkan biaya besar Medic Pro membuat

nasabah bisa fokus terhadap perawatan medis mereka tanpa khawatir
dengan biaya pengobatan

Presiden Direktur AIA, Sainthan y P terus
meluncurkan produk asuransi untuk membantu jutaan keluarga di Indonesia
hidup lebih sehat. lebih lama, lebih baik

“Kemitraan kami dengan BCA memperluas akses kami dalam menyediakan

kebutuhan proteks| kepada s Kami
memahami bahwa setiap nasabah darl berbagal segmen memiliki kebutuhan
proteksi yang berbeda, Medic Pro merupakan salah satu bukti AIA untuk
memenuhi solusi proteks! berdasarkan kebutuhan nasabah di segmen
aMuent.” tambahnya

Menurutnya, pandemi Covid-19 telah
untuk menjaga dan terhadap saat

perawatan medis, salah satunya melalul akses layanan kesehatan di dalam
dan luar negerl. Dengan total limit perlindungan hingga Rp6S miliar, manfaat
kenyamanan saat perawatan di kamar untuk satu orang dengan satu tempat
tidur dan kamar mandl di dalam serta jangkauan wilayan fasilitas kesehatan
yang ditawarkan, menjadikan Medic Pro sebagal solusi proteksi komprehensit
yang bisa dipiiih oleh nasabah

Baca Juga : Sandiaga Gali Potensi Kuliner dan Seni Sebagai Produk Wisata
Unggulan

Pandemi Covid-19 yang telah bergulir sejak 2020 di Indonesia membuat
masyarakat beradaptasi dengan keadaan yang serba menantang ini
Haslinya, masyarakat lebih sadar terhadap pentingnya gaya hidup sehat
ditambah dengan kepemilikan asurans| sebagal proteks! dirl Juga keluarga

Hasll survel Nielsen untuk
memiliki produk asuransi meningkat sebesar 24% selama pandemi (Agustus-
September 2020). Hal Ini juga tercermin dari Laporan AAJI yang
menunjukkan peningkatan pada kuartal 1/2021 Industri asurans! Jiwa yang
mencatatkan pendapatan positif sebesar Rp62,66 triliun. Jumiah ini
meningkat 13,591 6% dibandingkan kuartal 1/2020 yang minus Rp0,46 triliun.
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Penulis: Rully R. Ramli | Editor: Erlangga Djumena

JAKARTA, KOMPAS.com - PT Bank Central Asia Tbk bekerjasama dengan PT
AIA Financial meluncurkan produk proteksi kesehatan, Premier Medical
Protection (Medic Pro).

Produk asuransi tersebut menawarkan proteksi dengan total limit perlindungan
hingga Rp 65 miliar dan jangkauan rumah sakit di sejumlah negara.

Wakil Presiden Direktur BCA Suwignyo Budiman mengatakan, produk
kolaborasi tersebut menjadi jawaban bagi konsumen yang membutuhkan
layanan kesehatan di luar negeri, yang notabenenya membutuhkan dana besar.

“Kehadiran Medic Pro membuat nasabah bisa fokus terhadap perawatan
medis mereka tanpa khawatir dengan biaya pengobatan,” kata dia, dalam
keterangannya, Jumat (10/9/2021).

Baca juga: BCA Bakal Masuk Bisnis PayLater?

Selain itu, peluncuran Medic Pro juga merupakan bukti komitmen dari BCA
bersama AlA, untuk memberikan perlindungan dan layanan yang tepat bagi
masyarakat.

Presiden Direktur AIA Sainthan Satyamoorthy mengatakan, dengan total limit
perlindungan hingga Rp 65 miliar, konsumen dapat menerima sejumlah
manfaat dalam pelayanan kesehatan.

Dapatkan informasi, inspirasi dan insight di email kamu.
Daftarkan email

“Kenyamanan saat perawatan di kamar untuk satu orang dengan satu tempat
tidur dan kamar mandi di dalam serta jangkauan wilayah fasilitas kesehatan
yang ditawarkan, menjadikan Medic Pro sebagai solusi proteksi komprehensif
yang bisa dipilih oleh nasabah,” tuturnya.

Lebih lanjut la menyebutkan, perusahaan akan terus meluncurkan produk
asuransi untuk masyarakat Indonesia.

Pasalnya, pandemi Covid-19 telah meningkatkan kesadaran masyarakat untuk
menjaga kesehatan dan kebutuhan terhadap kenyamanan saat perawatan
medis.

“Kami memahami bahwa setiap nasabah dari berbagai segmen memiliki
kebutuhan proteksi yang berbeda, Medic Pro merupakan salah satu bukti AIA
untuk memenuhi solusi proteksi berdasarkan kebutuhan nasabah di segmen
affluent,” ucap dia.

V/ voNAge } q

68% membeli
dari brand
yang memakai
chat

TERPOPULER

Ribuan Warga Positif Covid-19
Ditolak Masuk Mall, Asosiasi
Pusat Perbelzanjaan Makin

raca 9,639 kal

Berapapun Gaji Kamu, Ini Cara
Mudah Membuat Anggaran
Bulanan

aca 5.081 kal

‘ Dicurhati PKL di Medan, Sri
Mulyani Ungkap Sederet
Bantuan Sudzh Cair

baca 4.237 ka

1 Mau Jual Reksadana? Ini
Waktu yang Paling Tepat



Judul

Ada Asuransi dengan Limit Puluhan Miliar, Klaimnya Bagaimana?

Nama Media

Detik.com

Newstrend

Produk Bancassurance AlA Financial

Halaman/URL

https://finance.detik.com/moneter/d-5717580/ada-asuransi-
dengan-limit-puluhan-miliar-klaimnya-bagaimana

Tanggal Berita

2021-09-10

Sentimen

Netral

Ada Asuransi dengan Limit Puluhan
Miliar, Klaimnya Bagaimana?

Tim detikcom - detikFinance

©0 komentar sHaRE f W ©

Foto: Getty Images/iStockphoto/etemnalcreative

Jakarta - Kebutuhan asuransi menjadi semakin penting di tengah
berbagai risiko yang tidak terduga. Ancaman risiko seperti kesehatan
bisa ditekan dengan membeli produk asuransi

PT Bank Central Asia (BCA) Tbk bekerja sama dengan PT AIA
FINANCIAL (AIA) meluncurkan produk proteksi kesehatan dengan
fasilitas kelas dunia PREMIER MEDICAL PROTECTION (Medic Pro).

Produk asuransi ini proteksi
komprehensif dengan total limit perlindungan hingga Rp 65 miliar dan
jangkauan rumah sakit hingga seluruh dunia.

sh Google

"Peluncuran Medic Pro merupakan bukti nyata kolaborasi antara dua
institusi terkemuka perbankan dan asuransi, BCA bersama AIA, untuk
memberikan perlindungan dan layanan yang tepat bagi masyarakat
Indonesia," kata Wakil Presiden Direktur BCA Suwignyo Budiman, Jumat
(10/9/2021),

Baca juga:
bank bjb Gandeng Allianz Life Indonesia Luncurkan Produk
Bancassurance

Presiden Direktur AIA, Sainthan Satyamoorthy mengatakan pihaknya
meluncurkan produk asuransi untuk membantu jutaan keluarga di
Indonesia hidup lebih sehat, lebih lama dan lebih baik

"Kemitraan kami dengan BCA memperiuas akses kami dalam
menyediakan proteksi kepada sel! IL

Indonesia. Kami memahami bahwa setiap nasabah dari berbagai
segmen memiliki kebutuhan proteksi yang berbeda, Medic Pro
merupakan salah satu bukti AIA untuk memenuhi solusi proteksi
berdasarkan kebutuhan nasabah di segmen affluent," tuturnya

Pandemi COVID-19 telah meningkatkan kesadaran masyarakat untuk
menjaga kesehatan dan kebutuhan terhadap kenyamanan saat
perawatan medis, salah satunya melalui akses layanan kesehatan di
dalam dan luar negeri
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REPUBLIKA.CO.ID, JAKARTA -- PT Bank Central Asia (BCA) bekerja sama dengan PT
AIA Financial (AlA) meluncurkan produk proteksi kesehatan dengan fasilitas kelas dunia
Premier Medical Protection (Medic Pro). Medic Pro menjawab kebutuhan proteksi
masyarakat yang mendambakan kenyamanan saat mengakses layanan kesehatan di
dalam dan luar negeri.

Produk asuransi tradisional ini memberikan proteksi kesehatan komprehensif dengan
total limit perlindungan hingga Rp 65 miliar dan jangkauan rumah sakit hingga seluruh
dunia. Wakil Presiden Direktur BCA, Suwignyo Budiman, mengungkapkan, peluncuran
Medic Pro merupakan bukti nyata kolaborasi antara dua institusi terkemuka perbankan
dan asuransi, BCA bersama AlA, untuk memberikan perlindungan dan layanan yang
tepat bagi masyarakat Indonesia.

Bersama dengan AIA, Suwignyo menyebut BCA konsisten meluncurkan berbagai inovasi
proteksi yang dapat membantu masyarakat menjalani hidup di tengah pandemi dengan
tenang. Medic Pro memberikan kenyamanan bagi nasabah ketika mereka menginginkan
akses layanan kesehatan di dalam dan luar negeri yang kita ketahui membutuhkan biaya
besar.

"Kehadiran Medic Pro membuat nasabah bisa fokus terhadap perawatan medis mereka
tanpa khawatir dengan biaya pengobatan. Kami yakin Medic Pro menjadi pilihan produk
proteksi kesehatan kelas dunia bagi nasabah kami."

Presiden Direktur AIA, Sainthan Satyamoorthy mengatakan AlA terus meluncurkan
produk asuransi untuk membantu jutaan keluarga di Indonesia hidup lebih sehat, lebih
lama, lebih baik. Kemitraan dengan BCA memperiuas akses perseroan dalam
menyediakan kebutuhan proteksi kepada seluas luasnya masyarakat Indonesia.

"Medic Pro merupakan salah satu bukti AIA untuk memenuhi solusi proteksi berdasarkan
kebutuhan nasabah di segmen affluent. Pandemi Covid-19 telah meningkatkan
kesadaran masyarakat untuk menjaga kesehatan dan kebutuhan terhadap kenyamanan
saat perawatan medis, salah satunya melalui akses layanan kesehatan di dalam dan luar
negeri dengan total limit perlindungan hingga Rp 65 miliar, manfaat kenyamanan saat
perawatan di kamar untuk satu orang dengan satu tempat tidur dan kamar mandi di
dalam serta jangkauan wilayah fasilitas kesehatan yang ditawarkan, menjadikan Medic
Pro sebagai solusi proteksi komprehensif yang bisa dipilih oleh nasabah.

Medic Pro juga dilengkapi dengan layanan Personal Medical Management oleh
Konsultan Medix yang memberikan dukungan dari tim medis selama menjalani
perawatan. Mulai dari diagnosis, masa perawatan hingga masa pemulihan. Khususnya
ke Singapura, AlA juga memberikan akses layanan ke jaringan Parkway Hospital.

Manfaat proteksi dari Medic Pro termasuk dengan perawatan berbagai penyakit kritis
serta penyakit iklim tropis termasuk DBD. Lebih dari itu, Medic Pro juga memberikan
penggantian biaya perawatan di rumah sakit sesuai kuitansi (as charged), Biaya
Perawatan Kanker termasuk Kemoterapi dan radioterapi sesuai kuitansi (as charged),
manfaat Santunan Pendamping hingga Rp1,5 juta/hari selama menjalani rawat inap dan
jaringan pembayaran secara cashless di berbagai rumah sakit rekanan.

Medic Pro dapat diperoleh di Cabang BCA melalui Bancassurance Life Consultant (BLC)
AlA atau tanpa tatap muka dengan klik tombol Saya Tertarik pada halaman produk
Medic Pro di mobile apps Welma dari BCA untuk kemudian dihubungi oleh BLC secara
virtual melalui AIA DigiBuy.

Medic Pro melengkapi rangkaian solusi proteksi yang menjadi inovasi BCA bersama AlA.
Dua institusi ini terus berinovasi sesuai dengan kebutuhan nasabah, salah satunya
dengan meluncurkan AlA Vitality, sebuah terobosan di bidang health & wellness yang
terintegrasi dengan produk proteksi tertentu. Saat produk asuransi AlA yang
ditawarkan BCA telah melindungi lebih dari 200 ribu nasabah.
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TRIBUNNEWS.COM, JAKARTA - Bersama AIA Financial, BCA
meluncurkan produk proteks! kesehatan, Premier Medical
Protection (Medic Pro).

Produk asurans! tersebut menawarkan proteksi dengan total
limit perlindungan hingga Rp 65 miliar dan jangkauan rumah

sakit di sejumlah negara

Wakil Presiden Direktur BCA Suwignyo Budiman mengatakan,
produk kolaborasl tersebut menjadi jawaban bagl konsumen
yang membutuhkan layanan kesehatan di luar negeri, yang
notabenenya membutuhkan dana besar.

“Kehadiran Medic Pro membuat nasabah bisa fokus terhadap
perawatan medis mereka tanpa khawatir dengan biaya
pengobatan,” kata dia, dalam keterangannya, Jumat (10/9/2021).

Selain itu, peluncuran Medic Pro juga merupakan bukti komitmen
dari BCA bersama AlA, untuk memberikan perlindungan dan
layanan yang tepat bagi masyarakat.

Baca juga: Satgas Covid-19: Berikut Update Perkembangan
Kasus Covid-19 di Seluruh Pulau Indonesia

Presiden Direktur AlA Sainthan Satyamoorthy mengatakan,
dengan total limit perlindungan hingga Rp 65 miliar, konsumen
dapat menerima sejumlah manfaat dalam pelayanan kesehatan

“Kenyamanan saat perawatan di kamar untuk satu orang dengan
satu tempat tidur dan kamar mandi di dalam serta jangkauan
wilayah fasilitas kesehatan yang ditawarkan, menjadikan Medic
Pro sebagai solusi proteksi komprehensif yang bisa dipilih oleh
nasabah,” tuturnya.

Lebih lanjut la menyebutkan, perusahaan akan terus

meluncurkan produk asuransi untuk masyarakat Indonesia.

Baca juga: AAJl Pacu Transformasi untuk Genjot Kinerja
Industri Asuransi fiwa Nasional

Pasalnya, pandemi Covid-19 telah meningkatkan kesadaran
masyarakat untuk menjaga kesehatan dan kebutuhan terhadap
kenyamanan saat perawatan medis.

“Kami memahami bahwa setiap nasabah dari berbagal segmen
memiliki kebutuhan proteksi yang berbeda, Medic Pro
merupakan salah satu bukti AIA untuk memenuhi solusi proteksi
berdasarkan kebutuhan nasabah di segmen affluent,” ucap dia
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KONTAN.CO.ID - JAKARTA. PT Bank Central Asia Tbk (BBCA) bekerja sama
dengan PT AIA Financial (AIA) meluncurkan produk proteksi kesehatan
dengan fasilitas kelas dunia Premier Medical Protection (Medic Pro).

Medic Pro menjawab kebutuhan proteksi masyarakat yang mendambakan
kenyamanan saat mengakses layanan kesehatan di dalam dan luar negeri

Produk asuransi tradisional ini memberikan proteksi kesehatan
dengan total limit hingga Rp6S miliar dan
jangkauan rumah sakit hingga seluruh dunia.

Wakil Presiden Direktur BCA Suwignyo Budiman mengatakan, bersama
dengan AIA, perusahaan konsisten meluncurkan berbagai inovasi proteksi
yang dapat membantu masyarakat menjalani hidup di tengah pandemi
dengan tenang. Medic Pro memberikan kenyamanan bagi nasabah ketika
mereka menginginkan akses layanan kesehatan di dalam dan luar negeri
yang diketahui membutuhkan biaya besar.

*Kehadiran Medic Pro membuat nasabah bisa fokus terhadap perawatan
medis mereka tanpa khawatir dengan biaya pengobatan. Kami yakin Medic
Pro menjadi pilihan produk proteksi kesehatan kelas dunia bagi nasabah
kami terang Suwignyo dalam keterangan resmi yang diterima Kontan.co.id,
Jumat (10/9).

Presiden Direktur AlA, Sainthan Satyamoorthy mengatakan kemitraan
dengan BCA akses dalam
kebutuhan proteksi seluas-luasnya kepada masyarakat Indonesia.

“Kami memahami bahwa setiap nasabah dari berbagai segmen memiliki
kebutuhan proteksi yang berbeda, Medic Pro merupakan salah satu bukti
AlA untuk memenuhi solusi proteksi berdasarkan kebutuhan nasabah di
segmen affluent” imbuhnya pada kesempatan yang sama

Baca Juga: Dorong kemajuan industri asuransi jiwa, AAJI lakukan

Medic Pro dilengkapi dengan layanan Personal Medical Management oleh
Konsuitan Medix yang memberikan dukungan dari tim medis selama
menjalani perawatan. Mulai dari diagnosis, masa perawatan hingga masa
pemulinan. Khususnya ke Singapura, AIA juga memberikan akses layanan
ke jaringan Parkway Hospital.

Manfaat proteksi dari Medic Pro termasuk dengan perawatan berbagai
penyakit kritis serta penyakit iklim tropis termasuk DBD

Lebih dari itu, Medic Pro juga memberikan penggantian biaya perawatan di
rumah sakit sesuai kuitansi (as charged), biaya perawatan kanker termasuk
kemoterapi dan radioterapi sesuai kuitansi (as charged), manfaat santunan
pendamping hingga Rp 1,5 juta per hari selama menjalani rawat inap dan
jaringan pembayaran secara cashless di berbagai rumah sakit rekanan.

Medic Pro dapat diperoleh di Cabang BCA melalui Bancassurance Life
Consultant (BLC) AlA atau tanpa tatap muka dengan ik tombol "Saya
Tertarik” pada halaman produk Medic Pro di mobile apps Welma dari BCA
untuk kemudian dihubungi oleh BLC secara virtual melalui AIA DigiBuy.

Medic Pro melengkapi rangkaian solusi proteksi yang menjadi inovasi BCA
bersama AIA. Dua institusi ini terus berinovasi sesuai dengan kebutuhan
nasabah, salah satunya dengan meluncurkan AIA Vitality, sebuah terobosan
di bidang health & wellness yang terintegrasi dengan produk proteksi
tertentu. Saat ini produk asuransi AIA yang ditawarkan BCA telah
melindungi lebih dari 200.000 nasabah.
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JAKARTA — PT Bank Central Asia (BCA) bekerja sama dengan PT AlA Financial
(AlA) meluncurkan produk proteksi kesehatan dengan fasilitas kelas dunia Premier
Medical Protection (Medic Pro). Medic Pro menjawab kebutuhan proteksi
masyarakat yang mendambakan kenyamanan saat mengakses layanan kesehatan
di dalam dan luar negeri.
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Kembangkan Produk
Proteksi Kesehatan

JAKARTA-PT Bank Central Asia
(BCA) menggandeng PT AIA Financial
(AIA) meluncurkan produk proteksi
kesehatan Premier Medical Protection
menjawab kebutuhan proteksi
masyarakat saat mengakses layanan
kesehatan di dalam dan luar negeri.
Produk asuransi tradisional ini mem-
berikan proteksi kesehatan kompre-
hensif dengan total limit perlindungan
hingga Rp 65 miliar dan jangkauan
rumah sakit hingga seluruh dunia.

Wapresdir BCA, Suwignyo Budiman,
mengungkapkan peluncuran Medic
Pro merupakan bukti nyata kolaborasi
industri perbankan dan asuransi
untuk memberikan perlindungan
dan layanan yang tepat bagi
masyarakat Indonesia.

“Bersama dengan AIA, kami konsisten
meluncurkan berbagai inovasi proteksi
yang dapat membantu masyarakat
menjalani hidup di tengah pandemi
dengan tenang. Medic Pro memberikan
kenyamanan bagi nasabah ketika
mereka menginginkan akses layanan
kesehatan di dalam dan luar negeri
yang kita ketahui membutuhkan biaya
besar,” ujar Suwignyo dalam kete-
rangannya, Kamis (9/9).

Presiden Direktur AIA, Sainthan
Satyamoorthy mengatakan AIA terus
meluncurkan produk asuransi untuk
membantu jutaan keluarga di
Indonesia hidup lebih sehat, lebih

lama, lebih baik.

“Kemitraan kami dengan BCA mem-
perluasakseskamidalam menyediakan
kebutuhan proteksi kepada seluas-
luasnya masyarakat Indonesia. Kami
memahami bahwa setiap nasabah
dari berbagai segmen memiliki
kebutuhan proteksi yang berbeda.
Pandemi Covid-19 telah meningkatkan
kesadaran masyarakat untuk menjaga
kesehatan dan kebutuhan terhadap
kenyamanan saat perawatan medis,”
ujar Sainthan .

Hasil survei Nielsen mengungkapkan
kesadaran masyarakat Indonesia
untuk memiliki produk asuransi
meningkat sebesar 24% selama
pandemi (Agustus-September 2020).
Hal ini juga tercermin dari Laporan
AAJlyang menunjukkan peningkatan
pada kuartal 1/2021 industri asuransi
jiwa yang mencatatkan pendapatan
positif sebesar Rp 62,66 triliun.

Medic Pro melengkapi rangkaian
solusi proteksi yang menjadi inovasi
BCA bersama AIA. Dua institusi ini
terus berinovasi sesuai dengan
kebutuhan nasababh, salah satunya
dengan meluncurkan AIA Vitality,
sebuah terobosan di bidang health
& wellness yang terintegrasi dengan
produk proteksi tertentu. Saat ini
produk asuransi AIA yang ditawarkan
BCA telah melindungi lebih dari 200
ribu nasabah.(jp)
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DATARIAU.COM - Pandemi COVID-19 yang telah bergulir sejak awal Maret 2020
di Indonesia membuat masyarakat harus beradaptasi dengan keadaan yang
serba menantang ini. Hasilnya, masyarakat lebih sadar terhadap pentingnya
gaya hidup sehat ditambah dengan kepemilikan asuransi sebagai proteksi diri
juga keluarga.

Hasil survei Nielsen mengungkapkan kesadaran masyarakat Indonesia untuk
memiliki produk asuransi meningkat sebesar 24 persen selama pandemi
(Agustus-September 2020).

Hal ini juga tercermin dari Laporan Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJ1) yang
menunjukkan peningkatan pada kuartal 1/2021 industri asuransi jiwa yang
mencatatkan pendapatan positif sebesar Rp62,66 triliun. Jumlah ini meningkat
13,6 persen dibandingkan kuartal 172020 yang minus Rp0,46 triliun.

Untuk itu, PT Bank Central Asia Thk (BCA) bekerja sama dengan Asuransi Jiwa
AlA meluncurkan produk proteksi kesehatan dengan fasilitas kelas dunia
Premier Medical Protection (Medic Pro).

Produk asuransi tradisional ini menjawab kebutuhan proteksi masyarakat yang
mendambakan kenyamanan saat mengakses layanan kesehatan di dalam dan
luar negeri. Medic Pro memberikan proteksi kesehatan komprehensif dengan
total limit perlindungan hingga Rp65 miliar dan jangkauan rumah sakit hingga
seluruh dunia.

"Kami memahami bahwa setiap nasabah dari berbagai segmen memiliki
kebutuhan proteksi yang berbeda. Nah, Medic Pro mencoba untuk memenuhi
solusi proteksi berdasarkan kebutuhan nasabah di segmen atas," ungkap
Direktur Utama AIA, Sainthan Satyamoorthy, Jumat, 10 September 2021.

Wakil Direktur Utama BCA Suwignyo Budiman menambahkan jika Medic Pro
bukti nyata kolaborasi perbankan dan asuransi dalam memberikan
perlindungan dan layanan yang tepat bagi masyarakat Indonesia.

"Medic Pro hadir untuk membuat nasabah fokus terhadap perawatan medis
tanpa khawatir biaya pengobatan," papar dia.

Medic Pro juga dilengkapi dengan layanan Personal Medical Management oleh
Konsultan Medix yang memberikan dukungan dari tim medis selama menjalani
perawatan. Mulai dari diagnosis, masa perawatan hingga masa pemulihan.

Khususnya ke Singapura, AlA juga memberikan akses layanan ke jaringan
Parkway Hospital. Manfaat proteksi dari Medic Pro termasuk dengan
perawatan berbagai penyakit kritis serta penyakit iklim tropis termasuk demam
berdarah dengue (DBD).

Lebih dari itu, Medic Pro juga memberikan penggantian biaya perawatan di
rumah sakit sesuai kuitansi (as charged), biaya perawatan kanker termasuk
kemoterapi dan radioterapi sesuai kuitansi (as charged), manfaat santunan
pendamping hingga Rp1,5 juta/hari selama menjalani rawat inap, serta jaringan
pembayaran cashless di berbagai rumah sakit rekanan.

Medic Pro dapat diperoleh di cabang BCA melalui Bancassurance Life
Consultant (BLC) AlA atau tanpa tatap muka dengan klik tombol “Saya Tertarik”
pada halaman produk Medic Pro di mobile apps Welma dari BCA untuk
kemudian dihubungi oleh BLC secara virtual melalui AIA DigiBuy.

Medic Pro melengkapi rangkaian solusi proteksi yang menjadi inovasi BCA
bersama AIA. Dua institusi ini terus berinovasi sesuai dengan kebutuhan
nasabah, salah satunya dengan meluncurkan AIA Vitality, sebuah terobosan di
bidang health & wellness yang terintegrasi dengan produk proteksi tertentu. (*)
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Iconomics - AXA Financial Indonesia (AFI) telah meluncurkan AXA Wealth Protector. AFI
menyebut produk yang memberikan kombinasi manfaat meninggal dunia dan manfaat dana
tunai ini dapat digunakan untuk mempersiapkan perencanaan keuangan jangka panjang bagi
nasabah.

“Dengan situasi yang penuh ketidakpastian seperti saat ini, dimana biaya kehidupan meningkat
setiap tahunnya, terutama biaya pendidikan dan kesehatan, sangat berpotensi untuk membebani
gaya hidup kita. Selain itu kondisi ekonomi yang fluktuatif dapat mengganggu perencanaan
keuangan sehingga dapat membuat kita gagal dalam menyediakan dana masa depan keluarga,”
kata Presiden Direktur AXA Financial Indonesia Niharika Yadav dalam keterangan pers tertulis.

Niharika mengatakan peluncuran solusi terbaru ini merupakan bukti nyata dari implementasi
tujuan perusahaan dalam bertindak untuk kemajuan insan manusia dengan melindungi hal
terpenting bagi mereka.

Pendidikan merupakan salah satu pos pembiayaan penting bagi keluarga yang perlu dipersiapkan
dengan baik sejak dini. Data yang dikutip AFl dari Badan Pusat Statistik (BPS) menyebut biaya
pendidikan meningkat 10%-15% setiap tahun. Dengan meningkatnya biaya pendidikan ini maka
diperlukan perencanaan keuangan yang terencana dan jangka panjang.

Baca Juga: AXA Mandiri Dukung IBL Melalui Layanan Asuransi Kecelakaan Hingga Jiwa

Asuransi jiwa dwiguna dapat menjadi solusi atas kebutuhan ini karena memberikan manfaat
tunai yang dapat digunakan untuk mempersiapkan masa depan keuangan keluarga, sekaligus
memberikan perlindungan kepada tertanggung selama fase akumulasi kekayaan, yang mana
uang pertanggungan akan dibayarkan jika tertanggung meninggal dunia.
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Astra Life Berikan Perlindungan Olahraga dalam
Pocari Sweat Run Indonesia 2021

Kunradus Aliandu (kunradus@investor coid)

U X JAKARTA, investor.id - PT Asuransi Jiwa Astra (Astra Life) berkomitmen untuk T
Asuransi terus hadir melindungl masyarakat Indonesia pegiat olahraga. ‘Pada -
Mobil kesempatan all ini, Astra Life mendukung salah satu perhelatan lari terbesar
Dijamin yaitu Pocari Sweat Run Indonesia 2021 sebagai Official Life Insurance Partner,

Terhemat ujar Windawati Tjahjadi — Presiden Direktur Astra Life, Jumat (10/9)

A Rk Mok Pocarl Sweat Run Indonesia 2021 akan membawa pengalaman dan konsep

interaksi lari offine ke virtual seperti stretching, real time flag-off ceremony, Iive

RP1.982.300  Streaming hingga host-nteractions yang akan membuat para pelari merasa
seperti berlari beramal-ramal. Tahun ini interaksi akan terasa lebih nyata karena
konsep hybrid yang akan ditampilkan secara live streaming. Acara yang

500+ Bengkel menargetkan 100.000 peserta dari seluruh Indonesia ini akan dilaksanakan pada
— Minggu, 24 Oktober 2021. Berbagai rangkaian acara menuju hari pelaksanaan
Usia Mobil telah dipersiapkan i talk show oniine oleh Astra Life dan Pocari Sweat
2415 el dipersiapkan seperti talk show oniine oleh Astra Life dan Pocari Sweal

melalui platform instagram

Peserta Pocari Sweat Run Indonesia 2021 akan secara otomatis menerima
periindungan asuransi AVA Group Proteksi Dinamis dari Astra Life saat acara
beriangsung. Manfaat yang akan didapatkan oleh para pelari adalah
periindungan terhadap risiko meninggal dunia akibat kecelakaan senilai Rp
15.000.000 serta biaya perawatan akibat kecelakaan senilai maksimal Rp
1.500.000.

Selain AVA Group Proteksi Dinamis, Astra Life juga menyediakan produk
asuransi ASLI iSport Protection (iSport) yang dapat ditambahkan ketika
pendaftaran Pocari Sweat Run Indonesia 2021 sebagai pelengkap aktivitas lari
para peserta. Menemani pelari dengan perlindungan terbaik adalah wujud
komitmen Astra Life untuk terus mendukung gaya hidup sehat dan dengan
demikian pelari dapat fokus mengejar catatan waktu terbaiknya tanpa khawatir
cedera atau terkena risiko lainnya.

“iSport sebagai asuransi olahraga pertama di Indonesia memberikan manfaat
yang sesuai dengan kebutuhan para pegiat olahraga dari risiko-isiko yang
mungkin terjadi ketika berolahraga seperti heat stroke, cedera kepala berat
sampai dislokasi yang terjadi pada tubuh. Dengan mendukung perhelatan lari
seperti Pocari Sweat Run Indonesia 2021, kami berharap semakin banyak

yang giat hidup sehat dan tetap merasa
aman dan tenang. Ini juga menjadi kesempatan Astra Life memperkenalkan ASLI
iSport Protection lebih luas lagi kepada pegiat olahraga di nusantara,” kata
Windawati

ASLI iSport Protection memberikan manfaat penggantian biaya fisioterapi dan
biaya pemulinan akibat kecelakaan saat olahraga, santunan patah tulang akibat
kecelakaan saat olahraga, manfaat penggantian biaya rawat jalan darurat akibat
kecelakaan saat olahraga, manfaat meninggal dunia akibat kecelakaan, serta
manfaat meninggal dunia akibat kecelakaan kendaraan umum atau hari libur
nasional dengan premi terjangkau, yakni mulai dari Rp 64ribuan untuk masa
pertanggungan selama satu minggu sesuai dengan syarat dan ketentuan
beriaku. Selain melalui pendaftaran Pocari Sweat Run Indonesia 2021, produk
asuransi ASLI iSport Protection juga selalu tersedia pada laman e-commerce
Astra Life yaitu ilovelife.co.id dengan layanan digital end-to-end untuk
memudahkan pelanggan mendapatkan asuransi jiwa dan kesehatan semudah
belanja oniine.

Keikutsertaan Astra Life dalam Pocari Sweat Run Indonesia 2021 juga sejalan
dengan pilar perusahaan yaitu untuk mewujudkan Heaithy Living di tengah
masyarakat Indonesia terutama disaat pandemi yang mengharuskan masyarakat
untuk menjaga kesehatannya agar terhindar dari risiko yang tidak diinginkan
Dengan acara ini para pelari dapat cerita
baru pengalaman beriarinya dengan tetap merasa aman dan tenang dengan
hadimya perlindungan ASLI iSport Protection dari Astra Life.
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KONTAN.CO.ID - JAKARTA. PT Asuransi Jiwa Astra (Astra Life) mendukung
gelaran Pocari Sweat Run Indonesia 2021 sebagai Official Life Insurance
Partner.
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Windawati Tjahjadi, Presiden Direktur Astra Life menjelaskan, peserta
Pocari Sweat Run Indonesia 2021 akan secara otomatis menerima
perlindungan asuransi AVA Group Proteksi Dinamis dari Astra Life saat
acara berlangsung.
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Manfaat yang akan didapatkan oleh para pelari adalah perlindungan
terhadap risiko meninggal dunia akibat kecelakaan senilai Rp 15.000.000
serta biaya perawatan akibat kecelakaan senilai maksimal Rp 1.500.000.

Baca Juga: Health insurtech Rey sediakan langganan asuransi mulai dari
Rp 69.000 per bulan I

"Selain AVA Group Proteksi Dinamis, Astra Life juga menyediakan produk
asuransi ASLI iSport Protection (iSport) yang dapat ditambahkan ketika
pendaftaran Pocari Sweat Run Indonesia 2021 sebagai pelengkap aktivitas
lari para peserta,’ kata Windawati dalam siaran pers, Jumat (10/9).

Menurut Windawati, menemani pelari dengan perlindungan terbaik adalah
wujud komitmen Astra Life untuk terus mendukung gaya hidup sehat dan
dengan demikian pelari dapat fokus mengejar catatan waktu terbaiknya
tanpa khawatir cedera atau terkena risiko lainnya.

la menjelaskan bahwa, ASLI iSport Protection memberikan manfaat
penggantian biaya fisioterapi dan biaya pemulihan akibat kecelakaan saat
olahraga, santunan patah tulang akibat kecelakaan saat olahraga, manfaat
penggantian biaya rawat jalan darurat akibat kecelakaan saat olahraga,
manfaat meninggal dunia akibat kecelakaan, serta manfaat meninggal
dunia akibat kecelakaan kendaraan.
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Nasabah akan Kembali Bentuk Panitia Pemilihan

BPA Bumiputera
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sssual Anggaran Dasar (AD) perusahaan.

Ketua Kormas Pemepang Poss AJS BuMmiputera 1912 Yayat Supryatna
mengakul 303 pertemuan antara sejumiah perwakian pemegang pols dan
manajemen Bumipuera yang difasitasi ole Otortas Jasa Keuangan (0JK)
pada Selasa. 9 September 2021, Namun cemican, icak ada nasll yang
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memtasitas! para stakenolders Bumputera dalam menyikap: putusan
Pengactan Negel (PN) Jakarta Selatan, Dalam hal ini. PN Jakarta Selatan
tanpgal 1 September 2021 memutus fidak dapat menerima permohonan
penetapan paniia pemiihan 874 Bumipuera

moer 2021,
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1ak bag! pemegang pols yang sudan Nabis Konlrak * ungkap dia

Yayat pan menuturkan, dalam pectemuzn Kamis.

Ikt Galar diskusi Karena Jefas menyatakan banwa reguiator hanya ngin
menerima susunan pania selelan disepakat semua phak Kemudan, OJ<
akan menndakianjul dengan meiakukan (1 & proge (est terhadap pads calon
anggota BPA Sederhananya. OJK tigak mau leribal calam penetapan pantia
pemiinan B2A

plember 2021, 0K tdak. i

Dla mengatakan, pihaknya Juga menyadari bania upays yang tengah ciakukan
mungiin o pe rm Karena
penetapan panfia pemilihan DPA cieh para nasatah tdak memilki dasar hukum
apaiagi permohanan penetapan ke PN Jakarta Selatan pun tidak diterima
‘Sgala ingakan Sejumian pervaKkian para pemegang pots akan aibicarakan
eb anjut pada peniemuan ol Wisma Sumiputera

'Kami tacinya berarap a Pengadian Negen Jakana Selatan mendapat
terobosan nu suast yang luar basa. Tpl perma
penetapan paniia pemilihan BPA 103k lenma karena dinla
sejumish nal gas 0 kepac ouK" kata

menghadikan
aincan
permasalaan huKkum o1 Kemudan han. Tap! MENUIUL O3, sekarang hal yang

Olen karens fu, Komas Semarap ada campur tangan O.JK un
" BPA. KN

panta i

“Sekarang, berasarkan penuiuran Pak Dena, a0a scksar 108 riby pemogang

pols aktr. Jumian untu memiln A

‘Sciain ftu ada Juga 1.100 agen yang tordanar resmi o asosast agen Bumiputera
apkan nantinya a

pols untuk memilh calon anggota BPA, karena jmiah massg-masing dar

perkumpulan pemegang polls yang duduk bersama e sama-sama terbuka

soal jumiah pemegang polis aKif yang dlusung,” andas Yayat.

O sisllai. teraapat sejumian elemen yang menars o untuk kemball kut dalam
pembahasan pembentukan pania periinan BPA Saiah satunya adalah
Kelompok Nasabah Korban Gagal Bayar AJB Bumiputera 1912. Flen Manpin

Kelom hal pamonanan
Kepada OJK melaii sural

Pertama Menjamin kepastian dan percepatan proses dan kepastian pembayaran

Kcaim Nasaban Gagal Bayar AJS Bumiputera 1912, balk darl segi wakty dan cara
Kedua, mening; permonanan

pencairan kelebinan dana cadanganjaminan BuTpUIera Utuk pembayaan

K pofs, sesual permintaan kami pada tanogal 24 Februar 2021

Ketiga, memenntabkan dan mengawas! Bumipulera untuk segera

Pemegang pots dar kelompok lerseval Serta mendos
Agannya membentuk panita pemian BAA.

pas

menggunaKan kews

T4engaUNaKaN kewerangannya sesual passl & 6an 26 UU OJK, 6an melakukan
nal L yang 01203p perls Tmasik 1api ISaK Lerbatas LUK membentuk
W Permiltian BPA dan ata Pergelota Statuter (apadita ciperiusan). Besar
avapan Kami agan OJK vae-besal bisak dan pro akif

Kewnangs

ogunakan
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Diserahkan ke Pemegang Saham
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Bisnis.com, JAKARTA - Otoritas Jasa Keuangan (0JK) menyerahkan penetapan panitia
pemilihan Badan Penwakilan Anggota (BPA) Asuransi Jwa Bersama atau AJB Bumiputera
1912 kepada kesepakatan para pemegang polis sebagai pemegang saham pertisahaan.
sesuai Anggaran Dasar penusahaan

Kepulusan ini diambil menyusul penolakan permotionan penelapan parilia pemilihan BPA
oleh pengadilan,

Deputi Komisioner Pengawas IKNB Il OJK Moch. Ihsanuddin mengatakan bahwa pada Kamis
(9/i2021), pihaknya telah memfasiltasi pertemuan antara manajemen AJB Bumiputera 1912
dengan para perwakian dan perkumpulan pemegang polis di Kan'

Baca Juga : OJK Kembali Fasilitas! Pertemuan Manajemen Bumiputera dan
Perwakilan Pemegang Polis

Pertomuan itu ditujukan agar pihak manajemen AJU Bumiputera dan pomegang polis dapat
menyepakal penetapan panitia pemilhan BPA sesuai dengan Anggaran Dasar perusahaan
setelah Kepulusan Pengadilan Noger Jakarla Selatan paca 1 September 2021 menyalakan
tidek dapal menerima permohonan penelapan panilia pemilinan BPA.

“Kemann [Kamis, § September 2021) OJK memfasiliasi pertemuan antara manajomen
(diroks: dan komisans) borsama para perwakilan porkumpulan pomegang polis yang
bermacam-macam namanya. Intinya Supaya kemball kepada Kiab suci porusahaan mutual,
yaitu anggaran dasar mereka saja.” ujar Insanuddin kopada Gisnis, Jumat (10%2021).

Menunutnya, Anggarsn Dasar AJB Bumipiitera telah mengatur dengan jelas bahwa

BPA, termesik panitia meniadi tugas dan
wewenang pemegana polis sebagal pemili perusahaan yang berbentuk usaha bersama atau
mutual

Baca Juga : Perkumpulan Nasabah Bumiputera Minta OJK Segera Sahkan Panitia
Pemilihan BPA

Namun, mengingat saat ini BPA dalam kondisi vakum karena jumiah anggotanya yang di
bawan ketentuan dan telah habss masa jabatannya pada akhir 2020, OJK menital mekanisme
pomiihan BPA dapat diakukan melalul Kesopakatan para pomiik sesual Anggaran Dasar
porusahaan

Coway Air Purifier Tomado
Coway Tomado diengkap e

knologt RED Plasm

& o e

“Mengingat sekarang tidak ada BPA, pemilik sepakat saja bagaimana mekanisme
oemiihannya. Tidak perly minta penctapan ke mana mana. Intinya kemball ke Anggaran
Dasar saja.” katanya.

Sebelumnya, pada 16 Maret 2021 lalu, para stakeholder AJR Bumiputera telah menyapakati
susunan panitia pemiihan BPA yang kemudian diajukan ke pengaditan untuk disahken agar
menmilki kekuatan hukum

Namun dalam porkembangannye, permohonan penelapan panitia pemiiian BPA tersebut
Ixfek dapial Glerima oleh Pengadilan Neger: Jakarla Selalan. Salah selu pertimbangannya
adalah idek ada pasal undang-undang yang mewsjibkan penelapan paniia herus dilakukan
dengan penelapan pengadian den OJK memiliki kewsnangan (menetapkan pemiihan BPA)
sesuai keleniuan pesal 9 ayat h poin 8 UU Nomor 2172011 tentang OJK

Adapun, BPA merupakan perwakilan pemegang poks dari berbagal wilayah yang memiliki
tugas pengawasan dan penyamoal aspirasi. Oleh karena itu, keberadaan BPA dinilal penting
sehingga harus sesuai dengan poraturan yang beriaku.
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Laporan Wartawan Tribunnews.com, Seno Tri Sulistiyono

TRIBUNNEWS.COM, JAKARTA - Keme:

Mata Lokal Papua,
Menjangkau Indonesia

Baca juga: AAJI: Penetrasi Asuransi Jiwa Masih Rendah, Hanya
6,5 Persen dari Total Penduduk Indonesia

Baca juga: AAJl: Kiaim Asuransi Covid-19 Masih Akan
Meningkat, Hingga Juni 2021 Sudah Rp 3,74 Triliun

Baca juga: Industri Asuransi Tumbuh 11 Persen di Tengah
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JAKARTA, KOMPAS.com - Tahukah kamu bahwa asuransi bisa jadi bukan
hanya berperan sebagai produk proteksi, melainkan juga bisa memiliki peran
sebagai produk investasi? Kedua peran ini terdapat pada jenis asuransi unit
link.

Asuransi pada umumnya dibagi menjadi dua, yaitu asuransi tradisional dan
modern.

Asuransi tradisional umumnya hanya menawarkan perlindungan, seperti
asuransi berjangka (ferm insurance), asuransl jiwa seumur hidup (whole life
insurance), dan asuransi dwiguna (endowment insurance)

Sementara itu, asuransi modem menawarkan lebih dari sekadar proteksi.
Contoh asuransi modem adalah asuransi unit link yang mengaitkan (link)
antara investas! dan asuransi.

Baca juga: Tips Jitu Membeli Asuransi Unit Link agar Tak Merasa Ditipu
Bagaimana Cara Kerja Asuransi Unit Link?

Dilansir dari Finansialku.com, cara kerja asuransi unit link adalah premi yang
dibayarkan akan masuk ke instrumen investasi dan menghasilkan nilai polis.
Nilai polis tersebut selanjutnya dapat digunakan untuk membiayai biaya
asuransi dan saldonya bisa digunakan kembali untuk investasi.

Dapatkan informasi, inspirasi dan insight di email kamu.
Daftarkan email

Berdasarkan peraturan yang beriaku, uang yang dimiliki oleh nasabah pada
asuransi unit link dapat diinvestasikan oleh perusahaan asuransi tersebut di
sejumiah instrumen. Beberapa instrumen tersebut adalah saham, obligasi,
campuran, atau pasar uang.

Perlu dicatat bahwa dalam berinvestasi pasti selalu ada tiga kemungkinan, E
yaitu investasi meningkat (positif), tetap, atau menurun (negatif). Maka, akan

terjadi dua skema dalam asuransi unit link:

1. Jika hasil investasi atau nilai polis bernilai positif, saldo yang dimiliki dapat

digunakan untuk memenuhi tujuan keuangan atau membayar asuransi pada

periode selanjutnya H

2. Jika hasll Investas atau nital polis bernilal negatif, nasabah diminta untuk.
melakukan penambahan biaya (top up) di luar premi yang rutin dibayar.

Baca Juga: Tertarik Asuransi Unit Link? Pahami Dulu Manfaat dan
Keruglannya

Apakah Asuransi Unit Link Berisiko?

Sebelum memilih untuk menggunakan layanan asuransi ini, tentu kita harus
benar-benar memahami baik dan buruknya. Seperti yang sudah dituliskan
sebelumnya, asuransi unit link memiliki kelebihan karena bisa memberikan
fungsi proteksi dan investasi

Namun, calon nasabah harus mengetahui juga beberapa kelemahan dari
asuransi inl. Sebagal salah satu produk investasl, tentu saja bukan berarti
asuransl unit link dapat dianggap bebas risiko.

Selain tu, asuransi ini juga memiliki kekurangan, di mana nasabah akan
kesulitan dalam melacak ke mana dana bergerak dan biaya apa saja yang
dikeluarkan. Atau dengan kata lain, asuransi unit link kurang memberikan
keleluasaan pada nasabah. .

Baca Juga: Ini yang Perlu Diketahui Nasabah Sebelum Membeli Unit Link

Setelah mengetahui cara kerja, kelebihan, dan kekurangan dari asuransi unit
link, apakah Anda berniat untuk menggunakannya? ]

Jika demikian, pastikan bahwa layanan yang Anda pilih sesuai dengan Motivi

kebutuhan Anda. Pada dasarnya produk keuangan seharusnya menyesuaikan
kebutuhan atau tujuan keuangan Anda, dan jangan sampal Anda yang
menyesualkan produk keuangan. (Regine Deanaendra)
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| PENJUALAN PRODUK UNIT-LINKED |

OJK Bakal Perketat
Tata Kelola Investasi

Bisnis, JAKARTA — Otoritas
Jasa Keuangan akan memper-
ketat pengelolaan investasi
dari produk asuransi yang
dikaitkan dengan investasi
atau lebih dikenal sebagai
unit-linked.

Kepala Departemen Peng-
awasan Industri Keuangan
Non Bank (IKNB) 2A Otoritas
Jasa Keuangan (OJK) Ahmad
Nasrullah mengatakan akan
diatur mengenai rambu-rambu
yang lebih ketat terhadap pe-
ngelolaan investasi dari produk
unit-linked yang dijual oleh
perusahaan asuransi.

Pengaturan itu bisa saja akan
membuat produk unit-linked
relatif sulit dijual. Namun,
langkah itu perlu dilakukan
semata untuk melindungi ke-
pentingan masyarakat.

“Untuk produk unit-linked
akan kami perketat investasi-
nya karena ini uang masyara-

kat yang risikonya ditanggung
masyarakat. Kalau ada po-
tensi keuntungan besar nanti
jadi tertutup, tidak apa-apa
saya bilang, kita bergerak
di moderat saja. Nanti ada
pilihan agresif, moderat, dan
konservatif,” ujarnya, Jumat
(10/9).

Menuutnya, regulasi OJK
nantinya mengatur detail me-
ngenai produk investasi yang
bisa dikelola oleh perusahaan
asuransi yang menawarkan
produk unit-linked.

“Ini akan kami pagar-paga-
rin. Jadi nanti tidak semba-
rangan duit yang diambil
dari unit-linked yang dikelola
perusahaan asuransi diinves-
tasikan,” katanya.

Dia mengakui saat ini ada
tuntutan untuk menutup atau
memoratorium penjualan pro-
duk unit-linked yang dipicu
dari mencuatnya kasus gagal

bayar sejumlah perusahaan
asuransi.

Sebagai regulator, OJK ti-
dak bisa lantas melakukan
moratorium sebab nyatanya
masih ada segmen pasar yang
memerlukan produk unit-
linked. Selain itu, penjual-
an produk unit-linked juga
merupakan praktik umum
yang banyak diterapkan di
berbagai negara.

Untuk itu, pengetatan aturan
penjualan produk unit-linked
menjadi jalan tengah untuk
mengakomodasi kepentingan
nasabah dan industri asuransi.

“Yang perlu dibenahi me-
mang produk ini untuk seg-
men tertentu, jualnya harus
transparan. Nanti kami per-
ketat aturan investasinya, jadi
fair. Kalau orang jadi sulit beli
produk ini atau perusahaan
asuransi jadi sulit jualan, ya
mohon maaf.” (enis Meitanova)
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Perhatian! Ini Tiga Wejangan OJK Sebelum Jualan Secara

[T—

WE Online. Jakarta - Pandemi Covid-19 telah mengubah kebiasaan dan gaya
hidup masyarakal. Dengan adanya pembatasan mobilitas akibal pandem, kini

Sejumlah

‘masyarakat semakin akrab dengan teknologi digital dan inform
perusahaan, termasuk industri keuangan pun turut beradaptast dengan

menerapkan digitalisasi agar mampu memenuhi kebutuhan masyarakat.

Terkait hal ini, Otoritas Jas2 Keuangan (OJK) mengingatian ada tiga hal penting

yang harus dilakukan industri perbankan d

sebelun mengadopsi

digitalisasi atau information Technology ()

Kepala Departemen Pengawasan Industr Keuangan Noribs

ik (IKNB) 24 0K

Anmad Nasrullah menyebutkan, Pertama, pelaku usaha harus memperhatican
risika aperasional dalam penggunaan IT. Dalam penggunaan digital pelaku usaha
harus memperh;

OJK Bantu UMKM Serap Dana dari Bank. Fintech dan Pasar Modal

ikan bahwa IT-nya cukup handal. Baca Juga: Di Masa Pandemi,

ol 2l
60% 11150 Adob&
Creative Cloud

TY Adobe < i/,

"Kita baru saja menerbitkan Peraturan QJK (POJK) tentang manajemen risiko IT,
tolong benar-benar dipelajarl, dipahami dan dilaksanakan. Insya Allah kalau

dilaksanakan itu risiko operasional bisa ditekan seminimal mungkin,” ujar Ahmad
Nastullah dalam

!

vebinar Warta Ekonomi bertajuk Colianora

n Digita! Banking &

ce - Synergici

(100912021).

Survive During & Covid 19l jakar

Lebih lanjut, katanya, hal kecua yang harus diperhatikan lalah terkait cyber
Dia meminta, pelaku usaha harus memastikan kehandalan sistem yang dipakai
agar tidak bisa dihack, disusupi atau bahkan jadi sarana kegiatan-kegiatan tindak
pidana.

“"Kami harapkan belul-belul sistem IT yang did

elop mampu sekecil murgkin

mencegah potensi cyber crime.”

uturnya.

Kemudian yang terakhir 6an paling penting yakni kerahasizan data. benurut

Anmad Nasrullah, ini s i kit

ngat penting, jangan sam

fokus pada penjualan.

kerjasama biancassurane, dan bisnis kit

ainnya tapi kita lalai terhadap hal

ini. Baca Juga: Sinergi, BI-OJK Dorang Percepatan Vaksinasi bagi pelaku Industri

"Karena ini implikasinya berbahaya sekali bukan cuma kita tapi juga terhadap
industri. Kalau data kica bisa tembus kemana-mana itu tidak hanya merusak

reputas perusahaan asuransi tapi jugs industri secara keseluruhan,” jelas di

Sementara itu, terkait kerja sama industri perbankan dan asuransi atau yang
dikenal bancasurance. dia membeberkan dua hal yang harus menjadi perhatian

yaitu desain produk

tenaga pemasar.

“Dertama, desain prod; i

sesual, target pasamya seperti apa. Jangan n.

produknya yang silatnya umum bisa dijual kemana saja padahal kita tahu segmen

i dijual melalui jalur bancassurance.” pungkasnys.

Selanjutnya terkait tenaga pemasamya. Ahmad Nasrullah meninta pelaku

industri mendidik dengan baik dan benar tenaga pemasarnya. Mereks harus

menjelaskan sedetail dan setransparan mungkin praduk yang mau dijual baik

kelehihan dan risikanya.

"Karena dari pengaduan-pengaduzn yang masuk ke kami khususnya terkait

bancassurance tu hampir sebagian besar mereka kz

kan tidak dijelaskan secara
detail vang dijelaskan yang baik-baik s3ja, yang jadi masalah pokok dan dispure
oK ada
et disinilah kami mefihat prilaks dari para agen dalam mnjual

mereka tidak dijelaskan. Jadi tolong beri informasi yang detail. kami

unit market cond

produk asuransi ke nasabsh karens sebagian kasus besar awal mulanya disini,”

wiur dia.

' 8% %

‘Adapun dalam webinar kali ini, sejumlah pimpinan perusahaan hadir seb

pembicara. Webinar yang diikuti 50 peserta ini, menghadirkan Jahja

Setiaatmadja, Presiden Dircktur PT Bank Central Asia Tbi; Bianto Surodjo.

Direktur & Chief of Part

ship Distrioution Officer Allanz Life Indonesia; lwan
Pasila, Direktur Utam BRI Life; dan Windawati Tjahjaci, Kadep Bancasurance dan
Telemarketing Asosiasi Asuransi iwa Indonesia (A4J1)



